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Augusztus elején az Egyesúlt Államok 
káreskodelmi minisztáruma telúvízs 
álta a nagy toljosítményú számíógó- 
Pekre ús fálvezetőkre vonatkozó ex 
portkorlátozásokat, és több területen 
is könnyítést vazotett be. Számurikra a 
legfontosabb változás, hogy Magyar: 
ország - a Cseh Köztársaság, Lengyet 
ország és Brazília társaságában — égy 
osztállyal feljebb lépett, a. nyugat 
európai országokból, Japánból, Kánz- 
dából, Ausztráliából és Új Zélandból 
álló első csoportba", ahol lényegében 
semmiyen megkótés nem érvényesül 
A második csoport országai közé tar 
toznak Dél-Amerka államai (lermé 
szetesen Brazília kivételével), Dél-ko. 
rea, Szlovénia. az ASEAN-országok 
és Dél-Alrka. Ezek esetében a 20 
ezer MTOPS felett teljesítményű szá 
mitógépekre kell egyedi exportenge 
délyt beszerezni. A harmadik csoport 
országaiba (india, Pakisztán, Kina. 
Izrael, Oroszország és 44 másik 
ország) irányuló exporinál megkülör 
böztetk a katonai, Metve 2 cívi tel 
használást; előbbinél 6500 MTOPS, 
utóbbinál 12300 MTOPS felen kel 
engedély. A negyedik csoportba sorot 
államok — ide tartozik irak, irán, Líbia, 
Észak-Korea, Kuba, Szudán és Szita 
- viszont továbba is gyakorlatilag em 
bargó alatt állnak az amerikai számi 
tógépexport szempontjából, és ebben 
nem is terveznek változást 

A jelenlegi immár a harmadik könnyi 
tésnek számít Bu Cánton elnök hi 
vatalba lépése óta, és azért van rá 
szükség — mondja az sóminisztrá, 
ció képviselője -, mert a technológia 
gyors fejjódésének következtében a 
tegnapelőtt szuperszámítógépek ma 
fa. mindennapi használat eszközzé 
váltak. (IDGNS, Boston) 
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Ott már Kánaán 


Ma már több mint egymillió észak 
amerikai háztar 


demet különféle szolgáltatás 


érésére, és ez a szám az év végéig 
1.6 millióra nőhet — áll a Kineti 
Sirategies piackutató cég jelentésé 


ben, A készülékek 70 százaléka az 
Egyesült. Áll 
többi Kanad 


okban található, a 
an. A Kinctic elnöke 
elmondta 


őrejelzéseik meglepően pon 
tosnak. bizonyultak: éppen júliusra 
(génék, hogy a kábelmodemek szá. 
ma meghaladja az egymilliót 


Akármennyire ís nagynak tűnik 


7ak-ame 


hetnék igén. 


záltatások 


mada a káb 


áltatások . felkínál 
nyűknél fog 
járnak, mint a 
itatók. Jelen 
és számos kisebb kábe 

gáltat Észak-Amerikában (né 
melyiküket már bekebelezték a táv 
közlési óriások); ezek késhegyre n 


és ebben — helyzeti el 
va — sokkal eli 
távközlési 


Részesedést vásárol 


a Cisco a KPMG- bő I 


Az mugusztus 7-én kelt bejelenté A megállapodás mindazonáltal z4- ( tásának fela 
szerint a Cisco 1.05 milliárd dollárt ! tonyra futhat azon. h Amen inykibocsátási akció 
zándékozik kifizetni a KPMG új ) kai Egyesült Államok Énékpap ben nyugtat 
üzletágában, a KPMG Consulting Tözsdebizottsága (SEC) úgy ít KPMC 

ban való 19.9 százalékos részesedő. ) heti tétes az auditor cégek  strati úv k 
sért. Az új vállalkozás a cég é: függetlenségének ny Ci nnek 
amorikai, dél-amerikai és saival — még akkor ís, ha Cisco Resource Ni 
tan. tevékenységét akarja ő nek semmi köze a Cisco auditá- ) középvállalkozásoknak ki 
zefogni, viszont nem érinti európai ) lásához. A jelenlegi helyzetben a ! férést internet alapú alk 
tanácsadói . üzlet írja a. Walt ) KPMG a tanácsadói üzletág írás h JGNS$. B. 


Street Jaurnal 
A közös vállalkozás másik tulaj. 
donosa a KPMG lesz, s a könyvelő 


a részvénytársasággá 


való alakítás lehetőségét m mérl 


geli. A KPMG a Cíiscóról érkező [ Az amerikai gehan 
pénzből hat technológiai központ misága eli olyan: /doctfavastát, a Domain Nam 
létrehozását tervezi, 4000 alkalma: terv lraná a Actof 19 

ottal, akik alapú adat, hang- ) az úgynevezett .gybersguattine k A jav 

és. vidooszolgáltatást  nyűjtának a ) a doménnevek bítortását, vagy korlatílag a márkanév 

Cisco ügyfeleinek. Az új feláll amikor valaki egy ismert márkanév- ) nek tekinti a doménné 

gít a Ciscónak, hogy ügyfeleinek ! hez hasonló intemetes doménnevet ( vel az alkaltnas h 

jobb atást és kai jegyeztet be. (A ssguáttor" az ille. [ baringol a: 

biztosi állítja a cikk ális terűletfoglalók elnevezé megtévesztésére, ki 


Walt Street Journalhen 
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http 


HOS lesz a doménnévbitorlás 


4 3Com 10/100 switch nem csupán a hálózatát juttatja lélegzethez. 


up/paneuro-ra 


A Superstack II Switch 3300, az új OfficeConnect 10/100 sw 
és a Megahertz PC kártyák (PCMCIA kártyák) igényei szerin 


sebességkor c a lényegre koncentrálhassor 


ore connected: 


TARTALOM 


Technológia és piacs 

tények és trendek — Sun 
(Sziebig Andrea) 4. 
ac, profit, portfólió - Synergon 
(Mártonffy Attila) 4. 
Körszerűség II. - CA. World 

(Seres Iván) 5. oldal 
Egyszeri bejelentkezés - 

NDS, Domino 

(Schopp Attila) 6. 
Javában oktatnak 

(Kelemen Zoltán) 6. 
Nem csak Windows, WindowsiS 

(Csórián Sándor) 6. 


VEZÉRCIKK 


Merre tovább, SGI? 
(Révész Gábor) 6. 


TÁNKÖZLÉS 
HÍREK 7. 
IPTel néhány hónapon belúl 
(Mallász Judit) 7. 
Ki beszél itt telefonról? - 
MautávkábelTV 
(Mallász Judit) 7. 
Egyesülnek az UPC cégei 
(Mallász Judít) 1. 
Önálló kábeltörvény 
(Mallász Judit) 7. 


oldal 


oldal 


oldal 


oldal 


oldal 


oldal 


TÉNYEK ÉS TRENDEK 


A nyereség forgandó 
(Zimáma Katalin) 8. 


NÉGY KERÉKEN 

HÍREK 9. oldal 

Formája egyes, hibatűrése zéró 
(Márronffy Artita) 9. oldal 


A Matáv első téléves ható egy oyan Exvet-táhúá. ( múszzáb és vesztés képeee. 
"ereéményet dan, amelyik kihasználja a) per egyarám kiemelkedőek 
meghajtó hibáját, és leeső. ! és msndig képen volt arra. 
A távközlési társaság sajtó- [vé teszi a hacker számára. ) hogy külözválamsza .az egy 
bejelentése szerint az első hogy rosszindulatú dolgo. ! házat és az államor . szaz 
féléves bevételei 19.9 száza. kat hajtson vége". A táma (a Javaspeciókácsók felett 
lékkat, 1817 milliárd forint- ) dásnak úgy icheti ki magát a ! szellemi vezetést és a tény 
fra nőttek az 1998. első fél- ( felhasználó, hogy megnyitga lepes Java-termékek fejlesz 
évi 15146 milliárd. forintal ) a fentőzöt táliázatot (ez le. ! tését. NUGNS, San Mzszo, 
Paul Maritz a Tech.K.ően még aktív volt — ) szemben. Az adózott ered het e-mailhez csatolt állo. 
19. oldal ! — mény 29/6 százalékkal omel- ) mány vagy egy meblap ré. 
e Mat ebsztsöső keden és 362 milliárd fo- szeder ingem b egelgggetatái 
fintot tett ki az előző Év az- a hiba létét, és mint szóvivő. ! Úgy sámik. végjeg leákdszon 
k / nos időszakában elért 280 ( jük kijelentette, már dolgáz- ) a Unsosroe napja Nyiváson 
Navágare necesse est - milliárd forinttal szemben, ap- ( nak a kijavításán. A bizton / betsmerésekést zzaak hogy 
Audi A4 24 gyuattto ) nak ellenérv, hogy az ötéves ) sági probléma részleteiről a (lése és fezszzsaradása nem 
(Mártonffy Attila) 9. oldal adómentességi időszak lejár. http Jiofficrupdate microsoft ) szzamégsas  fozsmságú három 
Autormatízált somlárticiauMDAC TYP ) részvényese szására. a válla 
autókereskedelem -htm címen lehet többet meg. ) lat szposznus elegén bejeie 
(Schopp Anita) 10. oldal tudni. (IDGNS. Mánchen! — ) teme. hogy egyeském elzdja 
Technológiai szövetségest ségráta 2040 százalékra nőtt ) részeget. Az első tépési már 
keres a Toyota az 1998. első félévi 18.S szá- [ Baratz távozik a $untól (meg is ene a Unnozce 
(Mártonffy Attila) 11. oldal zalékról ( Cserjes Services (UCS) rész- 
Kulcs helyett indítókártya A belföldi távközlési be- Saját cégér ís meglepve je- ! leget eladta a brit Enerpsnek 
(Mártonffy Anita) 11. oldal vételek 1998 júniusához vi- ( lentette be Alan Barat. a ! 300 milbó hotizzd guktesén 
szonyítva 192 százalékkal ) Sun Software Products and ( (96.7 milkó dollárért, Az 
MILLENNIUM nőttek, részben a folytatódó ( Piatfarms részlegének elnő- ( UCS inemetszolgáltaákzak 
tarifakiegyenlítés — eredmé- / ke, hogy megválik a Sursó, ) valamim fix és mobil háló. 
Személyre szabott nyeként. és a teljes bevéte- ) és egy Nem York-i heruhá- ) zztök . üzemeltetőinek  kízől 
millennium lek mintegy 58 százalékát ] zási cég egyik főnöke lesz ) szolgáltatásokat A három 
(James M. Connolly) 14. oldal tették ki, A vezetékes tele- ) Az elmúlt években épp Ba- ! részvényes — 3 bollzat KPN 
fonvonalak száma az ISDN / ratz volt a lelke a különfé- [a svéd Telia és a svája 
fóvonalakkal együtt 102) le Java-kezdeményezéseknek, ! Smisscom — már tavaly 6ta 
HARDVER százalékkal nétt egy év alat, ! mélyebbre vezette a Sunt! kezesett vevőt a tetjs vállal 
HÍREK 15. oldal €s 1999. június 30-án elérte (a szoftverek világába, mint / kozászz, de nem járiak sár 
Egyszerűen korszerű a 2775409-et. A 100 lakos; ( amennyire a cég korábban (el A még ciadandók közé 
Dell OptiPlex GX.1p ra vetített vonalsűrűség így ) bármikor elmerészkedett. és ! ] tartozik a francia SIRIS. 80 
(Horváth László! 1S.oldal ) — 37-re emelkedett. A mobil ( többiucatnyi javaspeciiká- ! százalékos részesedés a né 
távközlési szolgáltatásokból [ció születésénél  bábásko- ( mer D-Pizsbam szlzmurz ér 
származó bevételek 29.2 szá- ) dott. A Sun vezetése mára, ) dekettségek Olaszországba 
KONFERENCIA talékkal nőnek 1998 első hogy Baratz távozni készül. [em ézÉeze Purtupa 
A bűvös szám és a nyelvóra — félévéhez viszonyítva, és el- [ám a bejelentés időzítése ) hában és Görögorszárban 
Tech.Ed "99 érnék a 36.9 milliárd forintot. / mégis meglepte őkzt. külö- [Nemrégiben strztsgizi 2 
(Tihanyi László) 19.oldal ) Ez a növekedés főként azt [ nösen, hogy legutóbb éppen ) szervezésen is átesez a Un 
tükrözi, hogy a GSM elő- ) júniusban léptették elő. He- ) some. és Judes [X 
fizetőinek száma erőteljesen, ! lyét ideiglenesen Jon Kan. ) személyében új elnök 
GAZDASÁG 154000-rel nőtt 1999 első! meggard veszi át, körvetle- ) igazgatót ts kapo az 
HÍREK 21. oldal bat hónapjában. meghaladva ( nül Ed Zandernek jelentve. / feladata a jelek szeri már 
Kalapács alatt a világ — ) így a700000-et (Munkatár: [A most 44 éven, az MIT-a / csak az eladások levezénylé 
Szép új cyberaukció sunkzól) doktorátust szerzett Baratz a ) se lesz. A jövőben a három 
(Mártonffy Attila) 21. oldal Warburg, Pincus 4 Co. in- ) tulajdonos a saját úr 
Támadható Office formációtechnológiai részbe ) ja jámi. A KPN a Os 
ji éhez csatlakozik. A tizen- / társolt egy magy teljes 
Előzetes 22 oldal ) — Bizronsági lyukat találtak az ) kétmilliárd dollár vagyont 
! Office 97-ben; a hiányosság / kezelő cégnek olyan vállaia- 
vetrsrenánerzete ] ÉSE tbe eléeslagokat aim a BEA Sjnan, 2 
! mint a jyatems, az 
az amerikai tőzsdéken oldal (  töröljön an jlrmrenars EarhWet, a Level One Com- ) ja stám a Sutsscom pod 
)  puláljon a gyanútlan felhasz ) municattons vagy a Veritas ( megjonáliszm . erőnk. hiszsa 
Impresszum 22 oldal ) máló gépén. A gyenge pontot Software. Szakértók szerint / nemrég vásárolt $$ szazzi 
az Excel 97 egyik ODBC- ) Baratz távozása nagy vesz- ! kos részesedési a német De 
E számunk hirdetői 22.oldal ) meghajtója jelenti: létrehoz: ! teség a Sun számára, mert ! bitetben. (DGNS . Manchen 


Megoldás 2000 


2000. év analizáló és 


A futtatható Lexe) állományokból elősllítja a forráskódot 
- A forráskódon és a kapcsolódó adatbázisokon (db) elvégzi a 2000. év analízist 

Rámutat a hibás programsorokra, és lehetőséget biztosít a korrekcióra 

- Dokumentálja a rendszer logikai- és adatstruktúráját 


További szolgáltatások: 
- Mardver- és hálózati elemek ellenőrzése 


- Hálózati- és Desktop operációs rendszerek ellenőrzése 


- Bevízsgálási tanúsítvány biztosítása 


hibamentesít 
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Tel/Fax: 321-1539, 143.0088 zi 
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MOFIS 


Clipper programokhoz 


199409 / 109400 
108.4001 15AXI0 
1ansdgy a08, Cnsadíkaren ? B 


a zs tt] 
Stt . szag sz ae nál 
SE ET ESETE KÁT ÉS 

NT SgverS LscrfUpg. .. JRLAJOÍTT-160. S7end Pony 45 hr 
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7 deres 98 Hao! ÚNY otet 


Technológia és 


tetzók a lévet: célul tűzték ki, hogy 


Június végén zárta I999-es pénz- 
úgyi évét a $un Microsystems. Az 
cz alkalomból tartott sajtótájékozta 
a Sun Ma 


tón Keresztexi Jámos, 
gyarország ügyvezető igazgatója el; 


mondta: először lépte át a Sun a 10 
lliárd dolláros árbevételt, s ezzel [ Keresztesi kiemelte, hogy a UNIX 


Keresztesi János 

azalékos foggalomayvekesést 
A vál 
zó lapszámunk Can 
nak hirc 


között olvashatzk rés 


zbben 
A Sun Magy 
zalékos árte. 
könyvelhetett el, a 
közép-európai régió 15 százalékos 


az európai 26 sz 


Sésénél. A 


dent itthon 


monizni 
zik Sun alapú Orac 
hap- 
lsnen megye 


Finznciais és SAP is. Ezzel 


olatban Kereszte: 


sjehetősen magasra 


Felkészült az igazán 


a Sun Magyarországon egy-két-há- 
rom éven belül az informatikai al 
kalmazások első számú handverplat. 
formja legyen. 

Az IDC hazai adataira hívatkozva 


! kiszolgálók piacán 13 százalékos 
növekedést értek el, a UNIX alapú 
munkaállomások világában 35 szá. 
zalékkal, a nagyvállalati kiszolgá 
lók piacán pedig 12 százalékkal 
( növelis részesedését a Sun hazai 
Teányváltalata Utóbbi eredménnyel 
azonban nem elégedenek, a nagy 
vállalati — kiszolgálópiac elismert 
szereplőjévé akarnak előlépni. A ta- 
pasztalatok szerint a Sunról ma még 
nem alakult ks Magyarországon az a 
kép, hogy tud nagygépeket is szállí; 
tani, Holott a világ számos helyén 
az IBM nagygépeket a Sun StarFire 

ira cserélik. s ez a lenden. 
ca már a környező országokban ís 
érezteti hatását: Csehországban pél 
dúl már mcatszámra adtak el 
SurFire gépeket. s Szlovákiában ís 
több mint 5 lyen nagyvállalati ki. 
szolgálót telepítettek. Keresztes Já. 
nos annak ellenére bizakodó, hogy 
Magyarországon egyelőre egyetlen. 
egy StarFire gépet sem installáltak. 
Megtátása szerint a kétezredik év 
közeledtével akmálissá válik az 5. 


) megfigyelhető 


10 éve működő. meglehetősen úrá. 
a üzemeltetésű IBM nagygépek le 
cserélése, továbbá 2 Compag iránt 
megcsappant bizalom ís a Sun 
magyvállalati kiszolgálói felé terel 
s Az ügyvezető 
gazgató úgy véli. hogy kedvező ár 
alakításával, partnerek bevonásá 
józók. alkalma. 


heti a felhasználókat 


tudják valósítani, hogy / 
a nagyvállae; kiszolgálók pracán hu 
áményeket mutassanak fel, ] 
a menkaállomásoknál 

A Sun Magyarország árbevéte 
lének 66 százzbéka a partnerektől 
szarmaz 


produkálta ezt az eredményt, újabb 
30 partnert szándékoznak azon 
ban bevonni a közös munkába. El 
söszeban szoftverfejlesztő cégek kí- / 
választácsban gocdolkodmak. annak / 
en. hogy egyenlő hangs: 
kapjon a Susál a tendizerintegrá- / 
toe és a szaftverfejlesztő partner. Ke. 
reszzen kiemelte: továbra rt alapvc. 
tóen a közvetez érékesítés jetberuzi 
érmékesítési stratégiájakat. azosban 


piac: tények és trendek 


kiemelt vevőiknél már a közvetlen 
jelenlétre ís van lehetőségük. 

A sajtótájékoztatón részt vett 
Singer Péter, a cég ügyfélszolgálati 
ígazgatója is. Mint elmondta, az 
1998-as pénzügyi évben indították 
útjára a szolgáltatási üzletágat, a ma 
már több mint 200 ügyfélnél több 
mint 2000 rendszert támogatnak. 
Szolgáltatásaik mintegy 10 százalé. 
ka üzletileg kritikus működésre vo- 
natkozik, s erőteljesen növekedett 
az előzó pénzügyi évben a konzultá. 
ciós és az oktatási szolgálratásaik 
volumene. Idén szeptember indítják 
útnak a Sun Professional Services 
(SunPS) szolgáltatást. Ennek lénye 


£e, hogy eddig partnereik nyújtották 
a szolgáltatás projekimencdzsment 


És platformkonzultációs részét, mos- 
tantól kezdve azonban a kiemelt 
ügyfeleknél a Sun maga látja el ezt 
a feladatot, Ugyanakkor Singer 
hangsúlyozta: továbbra sem céljuk 
alkalmazásszállítóvá válni, hanem 
vsak". platform megoldásszállítók 
akamak lenni, szállítva a hardvert, 
az operációs rendszert, uz adatbá. 
zis-kezelőt stb. 5 mindezt integrál- 
va egy rendszetbe. Ugyanakkor az 
talmazásszállítókkal . intenzívebb 
kapcsolat kialakítására. törekednek. 
Azon sem akarnak változtatni, hogy 
a szolgáltatás területén partnereik to. 
vábbra ís fontos szerepet játsszanak. 

Egyetlen Sun-sajtótájékoztató sem 
múlhat el anélkül, hogy ne essék 
szó a Javáról, a Jiniról és a Jiróról 


Ezek a tochnológiák továbbra ís tó. 
kuszterületnek számítanak a Sun 
Magyarocszágnál, azonban al sze. 
retnék émi, hogy a Sunt a hálózati, a 
Java- és az elektronikus kereskedel 
mú technológiák hazai éllovasaként 
15 számon tartsák. Egyelőre ua Java 
még nem tananyag a felsőoktatási 
intézményekben, ami pedig a Jáva 
versenyt illeti, a beérkezett 10 pá. 
lyamú elbírálása folyamatban van. 
Fontos szerep hárul a Java népsze. 
rűsítésében a Jgva Szövetségre is. 
Dec a szövetség tagjai mellett más 
cégekkel is sikerült szoros együtt. 
működést kialakítaniuk; (gy például 
a Sicmensszel. a Reutersszal és az 
Ericssonnal. 


Szicbig Andrea 


Piac, profit, portfólió 


Váhozó piaci körülmények közepet: 
te igyekezett megvalósítani célkítű. 
zéseit az idei év első felében a ! 
Synergon Informatika Rt. A piacot 
továbbra is a konszolidáció jellemez. 
te; a középmezőny kiürülése volt 
mutatott rá a cég 
elnöke a vállalatcsoport legutóbbi ) 
féléves teljesítményéről tartott saj 
tótájékoztató alkalmával. .Gyurós 
Tibor szerint a hasonló profilú köze 
pes méretű társaságok felvásárlása 
után 2-3, de maximum 4 vezető rend 
szenintegrációs cég marad a piacon. 

Az üzleti lehetőségeket ugyan 
csak befolyásolta, hogy elhalasztot 
tak számos állami beruházást, ame. 
lyok valószínúleg a harmadik és a 
negyedik negyedévben indulnak be, 
komoly feladatokat adva az infor 
matikai cégeknek. Menedzserváltás 
következett be továbbá több magyar 
nagyvállalatnál. amelyek szintén ki. 
tolták beruházásaik határidejét. 

Minthogy a Synergon erőssége 
kommunikációs rendszerek építése, 
nincs hatás nélkül tevékenységére a 
magyar távközlés átstrukturálódása 
sem, Gyurós Tibor ennek kapcsán 2 
DCS-re és új piaci szereplők megje- 
lenésére. a távközlési törvény válto. 
Tásaira és a kábeltévépiacon meg- ! 
fígyelhető mozgásokra hívta fel a 
figyelme. 

A $ynergon 1999 első félévének 


a pénzügyi eredményeit Szalóezy 


TA 


Zsolt vezérigazgató ismertette. Esze 
rint a részvénytársaság az idei ja 
nwár-júniusi időszakban 5.6. mil 
Iiárd forint árbevételt ért el, s ez 
55 százalékkal haladja meg a t- 
valyi esztendő hasonló időszaká. 
nak forgalmát A 268 milliós adó. 
zott nyereség 26 százalékos növeke 
dést mutat, az egy részvényre jutó 
eredmény pedig 9 százalékkal na- 
gyobb a tavalyinál, azaz eléne a 
3097 forintot, Egy kivételével az 
Összes üzletág bevétele nőtt; a 
szoftverfejlesztési. divízió eredmé 
nye elmaradt a várakozásoktól, adó- 
zás előni vesztesége 60 millió fo. 
rintra rúg. Ennek okát Szalóczy 
Zsolt abban jelölte meg, bogy nem 
jöttek be egy új, hazai banki szoft. 
ver megalkotására vonatkozó szá; 
mitások. 

Az elmúlt időszakban 31 száza; 
lékra nőtt az értékesítés szolgálta 
tástartalma az egy évvel korábbi 26 
százalékboz képest. az árbevételben 
megnőtt a magas fedezettel rendel: 
kező konzultációs, oktatási, szoft 
verbevezetési, illetve karbantartási 
tevékenységek súlya. A cég ügyvi. 
tel; hátterét az elmúlt hat bónap s0- 
rán bevezetett J.D. Edwards One. 
World integrált  vállalatirányítási 
tendszere adja. 

Ami az új stratégiai célkitűzése. 
ket illeti, a Synergon négy terület. 
nek nulajdonít kiemelkedő fontossá; 


9 Fena PC-ISO £ ögytöm tönyvéparégép 5 GT - T08 Pieto szkenner 


got. Az akvizíciós atratégia további 
felvásárlásokat céloz; ezek kapaci 
tást, piacot bővítenek és új terüle: 
tekkel gazdagítják a szolgáltatáspa- 
lettát. Gyurós Tibor. szenmt több 
kommunikációs, . logisztikai-keres. 
kedeimi szolgáltató, valamint szoft 
verkonzultációs céggel folynak tár. 
gyalások, ezek eredményeként még 
ebben az évben sor kerül 1-3 vállal 
kozás megvásárlására. A pénzügyi 
szektorra vonatkozó stratégia jegyé- 
ben a Synergon nemzetközileg jól 
bevált alkalmazásokát is szeretne 
felvenni portfóliójába, erre a máso. 
dik félévben tervezi megkötni a 
Partneri szerződéseket. 

A társaság megkezdte Az Out 
sourcing szervezeti előkészítését, 
jelenleg a tevékenység bemutatása 
folyik a potenciális partnerek szá- 
mára. Első lépésben feladatátvál. 
lalást (outtasking), valamint távoli 
menedzsmentet (remote manage 
ment) vett fel a projektbe. A Syn- 
ergon stratégiai céljai között szere- 
pel a regionális jelenlét erősítése is. 
Ennek érdekében a cég tárgyaláso: 
kat folytat és tendereken vesz részt 


! több térségbeli országban - Romá. 


niában, Bulgáriában és Horvátor: 
szágban. Jelenleg partneri kapcsola: 
tok kialakítása a cél. ám távlatilag 
Gyurós nem zárta ki az akvizíció le. 
hetőségét sem. 

Mártonffy Attila 


élethű képekre? 


EURÓPA LEGJOBB DIGITÁLIS 
NYOMTATÓJA 1999-2000 
EJSA Photo Award 


TT) 


CA-World 


Korszerűség II. 


Múlt heti számunkban Charles B. Wang és Sanjay Kumar irán ölő 1; 

4 ykijelölő előadásáig jutottunk az 1999-es CA-Worid 
ismertetésében. Most két és fél újabb iránymutatásról számolunk be — azért csak ennyiről, mert Andy ; 
az Intel elnöke csupán videokonferenciás eszközökön át volt jelen, azaz nem klasszikusan materializálódott 
formában; Craig A. Barrett, az Intel elnök-vezérigazgatója és Jimmy Carter, az Egyesült Államok volt (39.) elnöke 


még a hagyományos megjelenési módust választotta. 


arrett és Grove ugyunazon a 
napon tártotta előadását, mint 
Wang és Kumar; kinek-kinek 
volt hát mir kipihennie estére. ! 
Carter másnap este következett 


A kicsi lehet nagy, 
s a nagy kícsi 


Barrett dinképekkel ás illusztrált 
előadásában néhány ismert adat fel. 
idézésével igazolta (2005-re ! billió 
dollár — a nemzeti össztermék 10 
százaléka — lesz az Egyesült Álla- 
mok elektronikus kereskedelmi for 
galma: ma még csak 100 milliárd 
dollár — a nemzeti össztermék I szá. 
zaléka —: a nemzetközi elektronikus 
kereskedelmi fogalom pedig 300- 
350 milliárd doltár lesz 2005-re), 
hogy az intemet mennyire meghatá. 
roző tényezője az üzletnek, s hogy ) 
néhány év múlva az .ántemetes 
jelzős összetétel már tautologi 
kus lesz, mert nem lesznek nem 
internetes cégek. Wang délelőtti, a 
gyors és a holt vállalatokról tett ki- / 
jelentésével párhuzamban ezt — afo- ) 
risztikusan — így mondta: 
ben egy cég vagy intemetes cég! 
lesz, vagy nem lesz." Megállapítása ] 
szerint a technológia lényege szerint 
személytelen ugyan, de az intemet 
mégis mind személyesebbé, egyre 
inkább ügyfélközpontúvá teszi majd 
az üzletvitelt; 
ci személyesebb kapcsolatok kö. 
vállalkozásokat. 


a jövő- 


az intemet lel 


tésére. szorítja a 
Ebben — fejtegette — szerepe lesz 
az előrejelzési lehetőségeknek; , Az 
elektronikus üzlettel foglálkozók az 
üzlet fellendítésére használni fogják 
a CA előrejelző technológiáját." A 
mostani intemetes vállalatoknak a 
fürgeséget, a mozgékonyságot a ha 
nyság elébe kell állíaniu 
gezte le, és üzleti modelljük 
ges, belső részévé kell tenniük az / 
információtechnológiát, át kell 1át- / 
niuk továbbá, hogy a hajlékonyság 
és a sebesség fontosabb dolog az 
impiementációs költségeknél 

Az Intelnek sok lehetőséget kínál 
az intemet; ebben az évben Barrett 
szerint 15 milliánd dollárt vár az 
önline eladásokból. Természetesen 
ez csak az egyik lehetőség a sok kö. 
rül; Barrett szerint cége sokat remél [ 
az 1A-64-től (a 64 bites Intel-archt 
tektúrától): ez a Merced kódnevű 
architektúra — mint mondta — né 
hány hét múlva várhatóan a gyártás 
szakaszába lép, Az IA-b4-ben az ! 


mind demonstrálta ín. és me 


Hogyan férkét póLó 


Intel az ügyfélközpontú elektruni; 
kus üzlet motorját" lárja. 

Az előadásba bekapcsolódó Andy 
Grove Barreti egy kérdésére (arra, 
hogy milyen sebességűek lex 
a várható változások) azt mondta. 


bogy minden mindig 1Üsszer olyan 


gyorsan mozog", Barrett a lehetősé 


Craig Barrett elnök-vezérigazgató ipresident-CEO) hallgatja 


Andrew 5. Grove elnököt (chairman) 


gekről szólva közölte, hogy a 2005. 
ben működtetéséhez 
szükséges hardvereszközökhöz ké. 
Pest a ma használt hardvereszközök 
csak 4 százaléknyit tesznek ki, és 
indokokat fel 
hogy miben lehet szükség a 64 bites 
számítási teljesítményre. Például a 
háromdimenziós megjelenítést, mul 
ródiát és egyre intelligensebb al 
kalmazásokat kínáló vizualizációs 
technalógiában, mondta; a jövő PC 

jében — az sokkal kisebb lesz, mint 
a mai asztali gépek 
kodvéért kell majd hang 
lenyomat felismerés: ez az eszköz 
a beszédet írásba teszi át, az írást 
beszédbe, végigsiklik a Hálón, val: 
mint elemzéseket végez. Szóbeli pi 


az intemet 


sorolt arra nézve. 


a bi 


és ujj 


rancsra felhív majd más PC-ket, va 
lós idejft, késedelem nélküli video: 
találkozóra ad módot Barrett ezt 
ug 

tarta hallgatóságát, hogy egy nem túl 
távoli napon ez mind valóra ís válik. 
A személyessé váló elektronikus 
üzletben helye lesz továbbá az ogy 
máshoz. idomuló hálózatoknak, a 
terúbájtos adatházisoknak. a gazda: 


egy 


dobozba? 


A tehető legtöbb. 


kel a dolgokkal e 


vhíttetáik azt. 
akürűl e: 
az iz 


nezz ís tudunk; és 


Grove, 


Egyesült Nem- ! k 


Köbb és interaktívabb megjelenítési ( erackról Még az mi 
módoknak és a PC-től különböző ! zeteknek ís kifizettük, ami járt" ! kúbb A 
eszközöknek, például új típusú ösz- ) Elnökségi ideje után feleségével, ! Egyesült Államokat. a see a legt 
szekötetést kínáló kéziszámítógó- ! Rosalynn-nal megatapítosa Arias ) kzrabbnak. . EI ke kh azot 
peknek. tában a Caner Központot; ennek a ) hoz, akik 
Az intemet és az elektronikus úz- ! Habitat for Humanityvel való szó ti 
let, jelentette ki Barzott - a megjele- ! vetsége 115 országgal hozta k békében. 3 szabszhá 
nitóráblán ekkor éppen egy rozzant ! csolutba őket. s tette a szegét a x 
és a béke szószólóivá 
A jövő évezreéte Kijelentések 
org dei gperá t6 és bejelentések 
hogy egyre , Works e 
ka a 
gazdag emberek k 3 mazruk tára 
Igyekezeti pontorabba u Nang a követk 
meghatározni, hogy k a x A CA 
is beszét: felfogá : a k 
gazdag hzek ik 2 husz 
fendes otthona va, k esek 
ké f atják A 
biztosítása, és re a ] tnatok Anévcük A 


munkára, A gazda 
nem fél 


tozást fognak b 
Sajnos azonban a 


Enugyobb része szegény. , hár hegjelenteté 
téglafalat, s abban egy nem túl fé- [ és ezt a legnagyobb részt a legsöbben ! he k 
nyes hátsó cégbejáratot lehetett tárni ) nem ís ismerjük" — folytatta Carter. ) letbez idosnítot Ni k 
lehetőséget ad a cégeknek arra, ) És sorolta az adatokat, A világ mé er TND. a ( 
hogy másként viscikedjenek online, ) pességének egynegyede keveszbbet ) megoktása: az eTnaz sa 
mint a valóságos (,ségláschabar: ) keres napi ! dollámál, a szegény és ! Pr s. 
cs087) világban: ,a nagy cégek úgy ) gazdag emberek aránya 65 az 1-be egínépet a 
tehetnek, mint a kicsik, a kicsik meg ) a világ legnyomarúságosatt ú x 
úgy. mint a nagyok ban pedig — például Etópiáb ktronik 
100 az 1-hez. Afrika tot gorog 
Maradjunk különösen. nyomasztó fel 
felebarátok koszovát menekültek élelr T k 


napi 1 dollár és ntet 


Jimmy Carter a második évezred ) humanitárius szervezetek, a Szudán- ) kapc 


végének gyütró (s korántsem csak ! ból és Eliópiából menekültekére ) lamsany 
információtochaológiai) kérdéseível ) csak napi 11 centet. Orvosból 1 ju A 
szembesítette a CA- World résztve- ! mindén 700 koszovói meneküültre, és ) megt át 

vőit. Visszatekintett elnökségének ( minden 100 000 (1) afrikai menek Cert Sizen F 

idejére, az 1976 és 1981 közörti ) re ís csak 1. Az Afrikában szílletem ) OCSP — ten 

évekre, és az akkori helyzetet össze- ) csocsemók 28 százaléka HIV védelmi mi N (yt 
vetettó a mostanival: ,, egyeden ] tív, az aftikai katonák fele AIDS: vet 

golyót sem löttűnk Ki, nem dobtunk ! Elmondta, hogy a Cartor Cem it 

le bonbát, sénkire sem lóttünk ki ( az üzleti világgal karöltve oltó- ) védőgátst, PKI-t (Puhlis K 
rakétát." Mint megállapította, rás ! anyaggal és egészségvédelemm al 

normák voltak a közéletbenv ,... fel- ( igyekszik segíteni a szegénység sa 

lenfeleinkkel] tiszteletre méltó el-  nyargatta országoknak, ezenfelül fi p 

lenfélnek tekintettűk egymást. nem ) gyelemmel kísén a világban dúlé ai 

másnak..." és mások voltak az ál-  konflikrusokat. és sok osszágbar si 
talánosabban vett körülmények ís: / működik közre a békés és Kévetk ani 


nem tudtunk az AIDS-ról, sem a ! választások n 


omerezánm mezovet eze 
Méperosant Ügyfélszolgálat 2 MSINFO JT1) 267. BEJEI Tocazákai Tandcséáni 2 MESJGŐ JEL ET 
4 sartátásott a E áatOA enemy 14 ég magat amtmeren mynésatm sáv mt emet 

4 b tlbnt a ms kárra Öten XI tött Ma otzmanut Wim, eetéty meOKB 

atni VESE ngat és 2 tt tetémérüák tape, szemre meant fflcrOSsOft 


maz informatika fon 
§ világában, amelyik ] 
] 
er felhasználói 
eret piacáhos he 
a Graphicx. Az ilyen 
xy idő után gon. 


jtenél sem eddigi ] Közös sajtótájékoztatón jelentette be 


us végén a Lotus és a Novell. 


mapait írja, 


s karcsúsításnak a Notes és a Domino kezeli 
n-On 
megoktását, közelebb hozva egymás- 
hoz u két technológiát A Single 
Sign.On kehetővó teszi a felhaszná, 

lóknak. gyetlen jelszóval je. 

akár a ! 


be a hálózatra 
Notes ügyfélszoftverből, akár egy ! 
webböngészőből —, és. utána hoz. ! 
zálérjenek. mind az NDS, mind a! 
Notss/Domino (és a többi háttérrend: 
szer) szolgáltatásaihoz; a két szoftver 
közöt az LDAP biztosítja az összé 
köttetést. 

Magáról a Single Sign 


Juról Mé: 
a. COmNETWORX 
ar Lotus üzletágvezetője beszélt, Mint / 
je d . 2 ereje pedig ) mondta, a technológiát egy létező és 
Te sürgetőbb felhasználói igény 
A manapság jellegzetes. 
h. vek nevezhető számítástechnikai k 
ználó és munk: 


2. et záros Tamás, 


. hu a, egyik ) nyezetben a felhas 


NDS, Domino 


lomása rendszerint több. hártémend- 
szerhez 45 kapcsolódik (adatbázis- 
kezelőhöz,  vállalatírányítási  szoft- 
verhez. esetleg terminálemulációhoz 
sb). Általában minden rendszerhez ] 
külön jelszó kell, amelyeket (azon 

túl, hogy mindent meg kell jegyezni) 
külön kell kezelni és adminásztrálni ! 
ís, Ezeken u gondokon segít a Single 
Sign-On, azzal. hogy egyszeri, biz. 
tonságos bejelentkezést kínál az ösz- ! 
szes . hártéralkalmazáshoz, Minden / 
felhasználó biztonsági profilját (a 
hozzáférési jogokkal) az NDS tárolj 

központilag, így csak a felhasználó 
férhet hozzá saját jelszóadataihoz. A 


( jelszavakat és a hitelesítő adatokat 


egy SecurcSiore-nak nevezett No 
vell-technológia védi. A jelszavak ! 
karbantartását, .válhoztatását a fel. 
használó grafikus kezelőfelületről vé. ! 
gezheti cl; a technológia nyilvántartja ! 
sz egyes jelszavak lejárati dánumát, 


És figyelmeztet a csere szűk: 


. Egyszeri bejelentkezés 


gére, Az új jelszót csak egyszer kell 
megadni, mert utána már a Single 
Sign-On kezeli a bejelentkezést, A 
technológia használható az Entrust és 
a PeopleSoft alkalmazásaival, külön. 
féle gazdagóp-emulációs termékek 
kel (Attachmate, Wall Data), és ím 
már a Dominóval is, A Novell elér- 
betővé tett API-kat ís, amelyekkel 
egyéb alkalmazások számára ís ki. 
dolgozható az NDS-en keresztüli 
egyszeri bejelentkezés. 

Harginai Zsolt, a Lotus Magyaror 
szág marketmgmenedzsere még hoz. 
zátette, hogy a jövőben várható a 
Domino és az NDS integrációjának 
elmélyítése, A két szoftver már 
együtt tud dolgozni, de még további 
munka szükséges ahhoz. hógy 
NDS natívan lehessen használni a 
Dominóval, illetve megvalósítható 
legyen a szinkronizáció az NDS és a 
Domino között 


ménkatnak saga akát; alte Javában oktatnak 


új Másodszor rendezett Java oktatást 


boktatási intézmények számára 
a Java Szövetség. A képzésen 7 fel 
őoktutási ím 

4 fő vett 
esen 15 fi 


emény  képviseleté 
két év alat 


erzett átfogó ismereteket 
Java-tochnológiára és COORBA-ra 
e apazott, ki 


mire etatójat 


mponen alapú fejlesz 
tógiákról. A gödi Java 
Alapoktati 


gy Porkoláb Zot. 


s a Szemmárium és mávtt 


alkalmat arra 


út Háromnapos informatikai konferen 
tát rendez szeptember 10. és 12 
ször az IDG Magyarországi Lap. 
kiadó Kít., valamint a PRI. Srúdió 
arketimgűgynökség WindowslS 99 
néven, Mint azt Vigh Sándor, a PRI 
Ó igazgatója a beharangozó 
ajtótájékoztatón elmondta, a név 
vel azt szeretnék jelezni. bogy a 
rendezvény a Window mellett a 
zamítástechnika sok más szegmen 
sét ís érinti majd. Metmer Zottán, ) 
az IDG kereskedelmi igazgatója 
szerint a konferencián a profi, az ér. 
deklődő és a szórakozni vágyó láro- 
fstó ix megtalálja majd a számára ) 
érdekes programokat, A helyszín a ! 
BME és az ELTE Duna-parti infor 
matkai épületegyüttese 


erdszer haszmátotú 


Révész Gábor 


tán az ELTE képviseletében teje 
lentie- az 1999/2000-es tanévtől az 
ELTE n a Javát első programozási 
nyelvként oktatják 

A Java Szeminártam és Alapok. 

a végzetteknek az összel kétna 
Pos továbbképzést szervez a szövet. 
ség. s ezt évente ismélódő hagyo. 
mánnyá akarják tenni. A képzésben 
részt vevők további konzultációs le. 
hetőségét a Java Szövetség támoga 


tásával az ELTE-n havonta össze. 


A rendezvény fő támagasája ére. 
lemszerúen a Micrenoft, amely itt 
az első. szakmai napon rendezi meg 
az idei második Főkuszpont konfe- ) 
renciát Ennek középpontjában mow 
egyetlen termék, az Ofőce 2000 ál! ( 
majd, amelynek magyar változatát 
ekkor kezdik el árusítani, Lesz kon. 
ferencia az elektronikus kereskede. 
lerról, fórum a rendszergazdák és a 
Sutinetet használó tanárok számára 
A támogatók között van a Cisco, a 
HP, a Compag és az Elender, továb- 
bi cégek részvételéről még folynak 
a tárgyalások. Szombaton és vasár. 
nap kétszárkatvannégy. MP. nyom- 
tatóval felszerek új Compag számi. 
tógépen peóhálhatják ki a látogatók 
a magyar Offce Mget, vagy ba. 


gyűlő Java Club biztosítja 


A Java 
a jövőben kiter 
a képzést a középiskolákrs 
ís, ezért megállapodást kötött az 
INF.O.Ptus alapítvánnyal és az In 


Szövetség célj 
jesz 


formatika-szárnítástechnika Tanárok 
Egyesületével, hogy a jövőben köl 
csönösen fórumot biztosítsanak egy 
másnak. A megállapodás részletei 
egy későbbi alkalommal teszi közzé 
a szövetség. 


Kelemen Zoltán 


Windows, WindowsIS 


rangolhatnak az intemeten az len 
der segítségével 

Az este a szórakoztató programo 
ké- lesz informatikai kabaré a rádió. 
kabaré művészeinek közreműködé 
sével, táncbemutató, kencert. disco 
Ezek belyszíne az eredetileg az 
expóra készült, de be nem fejezett 
spontcsamok az informatikai épüle. 
tek szomszédságában. 

Kérdésre válaszolva a szervezők 
elmondták, hogy többféle belépő 
jegy és több napra érvényes bérlet 
közül választhatnak a látogatók 
anól függően, hogy milyen prog; 
ramra kíváncsiak -, konkrét árakat 
azokban még nem tudtak mondani 


Cs. 


Cure 


yarországi 


elője. a 2F 2000 Kft 


IPTel 


ilyen lépésekre készül vajon 

§ Matáv azt követően, hogy 

a Hírközlési Főfelügyelet 
megadta az első internettelefon-en- 
gedélyt az egyik altematív szolgál- 
tatónak? Kérdésünkre Balogh And- 
rás osztályvezető elmondta: cége 
lépett volna a PanPhane engedélye- 
zése nélkül ís. Mint ismeretes, a 
Matáv tavaly év végén már indított 
egy internettelefőn-kísérletet, ár az 
nem hozta meg a várt sikert. Ennek 
ka főként abban keresendő, hogy 
az IPTel minősége — elsősorban a 
nemzetközi sávszélesség kiszámít 
hatatlan foglaltsága miatt — elmarad 
a hagyományos telefonszolgáltatás 
minőségétől (késleltetés, hangvesz- 
tés, akadozás). A kísérletben részt 
vevők azt iz nehezményezték, hogy 
előre fizetett szolgáltatásról van 
szó, ebből következően bonyolul- 
tabb a telefonálás, hosszú szám 
jegysorokat — kell. bebillentyűzni. 
Valamint hosszabb  hívásfelépülési 
idővel kell számolni. Az üzleti elő- 
fizetők azzal a kifogással ís előáll; 
tak, hogy számukra az internet biz- 


néhány 
beszélgetése- 


képpen fontos üzleti 
ket — félve a lehallgathatóságtól — 
nem folytatnának a világhálón. Pen. 
tiekból azt a következtetést vonták 
le a Matávnál, hogy az internettele. 
font alapvetően a rendkívül árér 
zékeny felhasználók igényelnék A 
többiek közül csak kevesen monda. 
nának le a megszokott minőségről 
Az árcsökkenés mian 

A feladat most az. hogy megtalál: 
ják az IPTelnek azt a formáját, ame. 
lyet az ügyfelek elfogadnak. azaz 
kereskedelmi szolgáltatásként érde- 
mes bevezetni. De milyen ügyfe- 
lek? A Matáv véleménye szerint 
nem elsősorban azok, akik már ko- 
rábban ís nagy nemzetközi telefon. 
forgalmat bonyolítottak le, hanem 
azok, akik eddig alig-alig telefonál- 
tak külföldre. Kedvező ár-minőség 
arányú szolgáltatásukkal tehát egy 
olyan kört szeretnének megnyerni 
amely megelégszik a rosszabb mi. 
nőséggel annak érdekében, hogy 
bekapcsolódhasson a nemzetközi 
kommunikációba. Ez az alternatív 
szolgáltatás tehát nem ugyanazok- 


tonsága nem kielégítő, következés- 


Ki b 
Elhíbázott lépésnek tártja a távköz- 
lési törvény kábeltelevíziózást érintő 
módosítását a MatávkábeiTV Kft 
ügyvezető igazgatója. László Péter 
úgy véli, hogy az új szabályozás a 
verseny erősítése helyett épp ellen- 
kező hatást vált ki, azaz monopal- 
helyzet — nevezetesen egy nagy kül- 
földi befektető dominanciájának — 
kialakulásához vezet. A szakember 
szerint senki sem gondolhatja komo- 
lyan, hogy a pinc szereplői a kábel 
televízió. vagy  telefonszolgáltatás 
jogáén és lehetőségéért versengenek 
olyan elszántan. 

A majdani. a piac líberalizálá- 
sát követő telefonszolgáltatás csak 
olyan szólam, amelyik utat nyitot 
módosítás elfogadásának. A szerep 
Jók ígazi célja, hogy erős pozíciókat 
szerezzenek a szélessávú interaktív, 
más szóval intemet alapú adatátvi- 
teli szolgáltatások terén, Mindenki 
árra keresi a választ, hogyan lehet 
a leghatékonyabban hozzákapcsolni 
az előfizetőket a modem kommuni: 
kációs eszközökhöz. Ennek egyik 
módja kétségtelenül a kábelteleví- 
2746-hálózat. 

A Mitávkábel TV Kft. 1999 ápr 
lisában 10 ezer előfizetővel rendel- 
kezett, Budapest hat kerületében. 
Fertődön, . illetve Nagykovácsiban 
nyújtott kábeltévé-szolgáltatást. Az 
azóta eltelt időben három fővárosi 
kerületben — Újpalotán, Óbudán és 
a XVIII. kerületben — valamint 
több vidéki városban vásároltak ká. 
beltársaságokat, László Péter fon. 
tosnak tartja kiemelni, hogy a meg; 
vásárolt cégekkel még a távközlési 
törvény módosításának. kíhírdetése 
előtt vették fel a kapcsolatot. Nem 
helytálló tehát az a több helyen nap- 
világot látott vád", mely szerint a 
törvény parlamenti elfogadása és 
hatálybalépése között felvásárlási 
láz kezdődött. Tény azonban, hogy 
a megváltozott helyzet felgyorsítot- 
ta a folyamatokat. Beszámítva az 


nak szól, mint a hagyományos tele. 


akvizíciókkal szerzett előfizetőket, 
valamint a folyamatos bekapcsolá- 
Sokat, a MatávkábeiTV év végére 
várhatóan 100 ezer kábelfelhasz- 
nálóval rendelkezik majd. 

Ami a jövőt illeti. külön kell vá- 
lasziani a törvény riltó hatálya alá 
tartozó, válamint a szábad területe 
ket. Ez utóbbinknál — a 30 ezer la- 
kosúnál kisebb Matáv-települése- 
kén. valamint az LTO-k területei — 
továbbra 16 a piac határozza meg 
a terjeszkedést. Ahol gazdaságos 


megtérüléssel lehet számolni, ott 
szó lehet zöldmezős beruházásokról 


Szeptember 1-jétől egységesen UPC 
Magyarország néven működnek az 
UPC 100 százalékos tulajdonában 
lévő  kábeltelevíztó-társaságok. A 
több mint 30 településen jelen lévő 
cég hálózata 510 ezer háztartást ér 
el, előfizetőinek száma 480 ezer kö- 
rül mozog. A fűzióval egy időben 
nem változnak a szolgáltatáscsoma- 
ok, illetve azok árai. Az UPC célja 
a műsorelosztáson kívül szélessávú 
dutátvíteli, valamint — a távközlési 
vállalatok kirárólagos koncessziójá- 
nak lejártát követően — telefonszol; 
áltatást nyújtani előfizetőinek a 
maga területén. 

A távközlési törvény kábeltele- 
váziózást érintő, július 27-én élet 
be lépett változásaival kapcsolatban 
Szalay Dorottya. az UPC Magyar 
ország vezérigazgató-helyettese el 
mondta, hogy korai lenne még a 
módosítás valós hatásait megítélni 
"artanak tőle. hogy a törvénymódo- 
ítás szövege hagyott kiskapukat. s 
ezeket a Matáv minden bizonnyal ki 
fogja használni. Az UPC értelmezé- 
sében például a hálózatok átépítése 


Egyesül 


ús a létesítés kategóriájába tartozik. 


fon, naha biztos, hogy van a két fel 
használói kör között némi átfedés. 

A Matáv olyan kornpicza meg- 
oldásokban gondolkozik, amelyek 
kombinálják a nyilvános telefonhá- ! 
lózatot és a nemzetközi bérelt vora- 
lakat. Így lárják biztosíthatónak az ! 
elvár. minőségi szinteket. Felhasz. ] 
nálva az IPTelkdsérlet tapasztala 
tajt, valamint hardves-szaltver bá. 
Zísát, várhatóan néhány hónapon 
belül jelennek meg a kereskedetm 
internettelefon szolyáltatással Min 
den valószínűség szerint - akárcsak / 
a memzetközi porondon működő 
legtöbb szolgáltató - előre fizetett ! 
konstrokcióval állnak elő. Ennek 
ka, hogy egyelőre hiányoznak a 
megbízható IP alapú számlázó. és / 
ügyféltámogató-rendszeze. 

Az árak jelentős mértékben függ. 
nek a Matáv által meghatározon 
szolgáltatásminőségtől, A felhasz 
nálók átlagosan 20-30 százalékos 
árcsökkenésre számíthatnak az ín- 
temetes nemzetközi hívásokkoz, de 
egyes országokba esetleg drágább 
lehet az internettelefon, mint a ha- 
gyományos 


) tán háján padig gyorsan tebités 


Balogh fontoszak tatja kiemelni 
azt is. hogy nemzetközi színen még 
nagyon kevés szolgáltató tudja 
megfeleő kapacitással biztosítani a 
nyilvános telefonhálózat és az [P. 
hálózat közötti átmenetet, ugyarus a 
kapcsolatot megteremtő technológia 
még igen drága. Bár a ponoaként 
ádagos ár a kezdeti 1000 óoílárról 
mán elindult lefelé, ám a 100 dollár 
körül elfogadható érméket még nem 
énse el. Megfelelő átesesztókapaci. 
ik az 
IP-hálózzt, következésképpen csők 
ken a fogadot hívások száma és 
tornák a miinénég 
A Panfftooe - és jövendő tére 

megjelenésétől a Matávnál nem vár 
mak jeleztőn pizcwesztést, annak 
mértékét rövui távon legfeijebő pár 
százzóékra texrik Hosszabb távon 
az sztemettetefornól mkább piacb 
vilész remélnek, s nem hiszik, hogy 
az IPTel későbbi bevezetése rmatt 
köszorulmának a piacról. Épp ellen. 
kezőleg. vélhesóen előnyként érté 
kelek a felhasználók. ha kiforrott ter. 


) mékket tépnek piacra. 


Miallász Judit 


telefonról? 


(ilyen, legalább 5000 háztartást 
Számláló szűz területek már csak el. / 
vétve vannak az országban). de sok- / 
kal inkább a meglévő rendszerek át- 
vételéről. 

A törvény korlátozó előírását a 
MatávkábeiTV Kft-nél úgy értei- 
mezik, hogy az nem akadályozza a 
meglévő. elavult kábelhálózat cse- 
réjét. Véleményük szerint nem te- 
kinthető ugyanis  létesítésnek, ha / 
megszűnik a meglévő kábel, s he- ! 
lyette új, kétirányú kommunikácsó. 
ra alkalmas, korszerű rendszer épül 
ki. A Matáv által korábban létesíteni 


) reskedelmi szolgáltatást 


kábelhálózat teljes menekben alkal 
Mas kétrrányú kommunikációra. a 
szolgáltatások bevezetéséhez né. 
hány kiegészít berendezésre 
csupán szükség. mondta az üz 
zető igazgató. Nem ilyen jó a het: 
zet a megvásárolt rendszerek eseté. 
ben. de ott is van példa a kor: 
hálóratra. A MatávkábeITV kísé: 


rint még zz idén megindítják a ke 
ahol arra 


piaci ágény mutatkozik 
M.J 


nek az UPC cégei 


következésképpen a távközlési vál- 
lalntok számára ez a tevékenység ís / 
tiltott, A törvénymódosítás életbe 
lépését megelőző hetekben éles ver. 
seny alakult ki az eladó kábelbáló- 
zatok piacán: a Matáv semrni jelét 
nem adta annak, hogy visszavonul- 
fia a kábeltelevíziós piacról. Ebben 
áz időszakban az UPC ís ajánlatot 
tett több társaságra; vásárolt is né 
hány vidéki hálózatot, kisebbségi 
részesedést szerzett a XIII. kerület 
szolgáltatóban. . továbbá augusztus 
jével tulajdonába került az újpesti 
társaság jj 
Az UPC jelenleg elsősorban akvi 
ríciókon, a megvásárolt hálózatok / 


körszerűsítésén gondolkodik, a zöld. 
mezós beruhárásokzt és a meglév 
hálózatokra való ráépítést egyei 
igen kockázatos vállalkozásnak tar 
ja. Kovács Nimród veréngargi 
véleménye szem akkor gyorsul 
majd fel az új kábelszakaszok 
16, amikor megnyílik a telefonpiac 
Beruházászikkor 5-7 éves megtérv. 
léssei számolnak. Az 1998. július 
1-jén alapíton UPC Magyarország 
első féléves működése során 2. 
milliárd forrzos árbevétel én el 
idei bevételi terve 8.6 miliárd fo- 
rint. Ebben az évben nyereségre 
nem számítanak 


M.J. 


Egyszer fenn, egyszer lenn 


A nyereség forgandó 


Gyakorlatilag a nyolcvanas évek eleje óta hallatják hangjukat az aggodalmaskodók, akik azt mondják: Amerika előbb-utóbb a , szolgáltatók 
országa" lesz. A gazdasági életet eluralják a gyorséttermek, az expressztisztítók, a sebesvonat tempójával dolgozó pénzváltók. Mivé lesz az 


olyan komoly ágazatok rangja, 


az információtechnológiai ipar gyártói is bekapcsolódtak a siratókórusba. 


étségtelen tény, hogy az Egye- 
K sült Államok IT iparának 
szereplői az elmúlt öv nyole 
évben egyre nagyobb számban 
mozdultak el a különböző szolgál- 
tatásokkal kapcsolatos  úzletágak 
irányába, Azt sem lehet nem ész. 
revenmi, hogy egyúttal kibővült a 
szolgáltatások köre ís. A ma már jó 
szívvel hagyományosnak mondha- 
tó IT-szolgáltatások — informatikai 
szaktanácsadás, programozás kar: 
bantartás és szakképzés — mellé fej. 
sorakoztak a webes, a hálózati, az 
Mmtemetszolgáltatói és egyéb szol; 
áltatások. Ezzel szemben (vagy le. 
£yunk kiméletesebbek: emellet) ott 
vannak a gyártószektor szereplői, a 
PC-t, lemezes egységet, modemet, 
Síraműúkus RAM-ot és CD-járszót ) 
gyártó cégek, amelyeknek 3 koráb. 
binál jóval szerényebb műküdésből 
származó nyereséggel kelj beérniúk. 
Szándékosan nem említűnk neves 
ket, hiszen nem, annyira a konkrét 
nevek, mint inkább a giobálmaá bő- 
vúlő jelen 
tókből muszáj 
Alapvetően kétféle válélési modzil 
létezik; vagy vadul az internet felé 
veszik az irányt, vagy pedíg hard- 
vert, szoftvert és szolgáltatást egy. a 
megrendelő igénye. gusztusa szennt 
összeállított csomagban kínálnak 


Mint méh a mézre 


Így buknak az IT cégek az online 


szgalmasnak találja ezt a területet, 
ugyanakkor unalmasnak tekinti a 
tradicionális értelemben vett termé. 
keket. Elemzők azonban felhívják a 
figyelmet arra ís, hogy ami ma szol- 
Sáltatás, az holnap talán már meg- 


Seventh Avenue, New York: 
a fogyasztós Amerika központja 


A szerző felvétete) 


szokott árucikk. A leggyzkoríbb 
) példák közöt olyan tételek szare- 


szolgáltatásra A megfogalmazási ) peinek, mint a telefonhívás, az elekt- 
Davut Mosckellától kölcsőnöztük. ) ronikusan fogjalt repülőjegy vagy a 
aki független IT ipari szaktanács-  hitelkártya-műveletek. Í 
adó, úz ebbe a függedenségbe bele- / — Minden ellenkező híresztelés elle. / 


az. hogy alkalomadtán elemző ! nére a nyolcvanas éveket még igenis 
sokat tegyen közzé a framingha- ) a termékközpontáság jellemezte, 
m Compsterworidben. Moschella ) szolgáltatások száma csak az utóbbi 
mondja 2zt is, hogy 2 szolgáltatások ) évtizedben szzporodott meg igazán. 
fogyasztóit — legyenek azok észak-. ) Ha kínai lehet az elemzőt jóstatok- 
avagy óél-amerikaiak, európaiak / nak, akkor számolni keil azzal 
vagy éppenséggel ázsiaiak — egy ) hogy Hamarosan a szolgáltatások 
cseppet sem érdekít, hogy milyen ) m veszíthetnek a varázsokból. Az 
"nformácsótechnológiai termék hú- ) egyes üzietágakon elérhető nyere- 
zódik meg a hánérben. Ezzel pártu- ( ség agyaszs ciklikusan változik: a 
ramosan, busmexs t0-busioes szin ) Computerworid független elemzője 
tem korlátlan kereslet mutatkozik ) szerint csak idő kérdése, hogy mi. 
mind a humán", mind pedig az ) kor indul meg lefelé a szolgáltatás 
online ÍT szolgáltatások ránt. Infoe- ) sat kapcsolatos özlet tevékenysé- 


mnatikas és nem mformatikai cégek- , gek pevátgörbéje. 
nek egyarámt meg kell találniuk a! 
helyüket a szolgálaztsközépponzó (Pénzt visz, vagy hoz? 


szép új világban. 
Talán a szolgáltatások imént tag. ) Amá a nyereségességet illeti, ez a 
lalt széles köre teszt. hogy ma szinte ) kérdés nem csupán az üzleti élet xzc- 
kivétet nélkül mináeráts eredendően ! repőst, de az elméleti oktatókat ís ! 


foglalkoztatja, Haim  Mendelson, 
aki a kaliforniai Stanford Business 
School . informatikus professzora, 
Például oly módon tesz különbséget 
az egyes vállalati egységek között, 
bogy megnézi: azok profitot vagy 
költséget. termelnek-e. 
(Innen a prof, illetve a 
cost center elnevezés. — 
A Szerk) 

Roppant egyszerű a 
dolog: a profit center 
hozza, a cost center vi- 
szont annál inkább vi. 
szi a pénzt. 

A kéndés már csak az 
— és ezt ma számos 
egyesült — államokbeli 
informatikai vezető te. 
szi fel magának és vál- 
lalatának —, hogy a cé- 
gen belül működő IT 
Szervezet hová sorolja 
önmagát. Cost center 
ként kell tekinteni vagy 
pedig - ha nem közvet 
len, de közvetett — nye. 
reséget termelő üzleti 
egységként? 

Jím Jones, az atlantai 
Information Manage- 
ment Forum vezérigaz- 
atója szerint nem az a 
fontos, hogy az IT szer- 
vezet miképp tekint ön- 
magára, hanem - rend- 
kívül praktikus megfontolások alap- 
ján — az, hogy a vállalat egésze és 
főképp vezetése mit gondol pozíctó- 
járól. Az Information Management 
Forumról dióhéjban annyit, hogy 
amerikai ÍT igazgatók felhasználói 
csoportjaként működő szervezet. 

Jonés szomorú tapasztalata azt 
mutatja, hogy jelenleg egyesült ál- 
tamokszerte. alapvetően cost cen- 
terként (— pénzfaló, örökké ébes 
szörnyként) tekintenek az informa- 
tikai részlegekre. Épp ezért alap- 
helyzetben nem kiszbb feladat hárul 
az ÍT osztályokra, mint hogy magas 
színvonalon ellássák feladataikat, és 
megállás nélkül bizonygassák és 
bizonyítsák: hasznosak a vállalat 
számára, hiszen az mformációtech- 
nológiára költött pénz nagyon ír 
megtérül a megtermelt, hozzáadott 
énékben 

Kicsit más szemlélet uralkodik a 
Connecticut állambeli The Hartford 
Financial Services Croupnák A 
nagy máltú pénzügyi csopor úgy 
tekint fT részlegére, mint profit cem- 


terre, csak éppen nulla profitot tűz- 
nek ki számára célul az éves üzleti 
tervben. Elfeen Bírge, a houstoni 
The Concours Group kuratási el. 
nökhelyettese követendő példának 
tekinti a hartfordi modellt, Birge 
egészséges ötletnek tartja, hogy a 
többi vállalati egységgel egyeénran- 
gú megítélés illeti az. informatikai 
Csoportot A Profit center tagjai 
ugyanis nagy valószínűséggel sok- 
kal szívesebben és gyakrabban ver- 
senyeznek egy esetleges külső kon- 
kurcnciával (például: házon kívül 
megbízott ÍT szaktanácsadók, alkal- 
mi megoldásszolgáltatók), mint a 
Cost center csapata 

Természetesen ez a működési 
modell azt is feltételezi, hogy az ín. 
formatikai osztály a vállalat vala- 
mennyi más részlege számára pén- 
zért szolgáltatja a szolgáltatnivalót. 
Amennyiben a bevételek összege 
meghaladja a kiadásokét, nyereség 
keletkezik; ilyen egyszerű az egész. 
Persze arra ís fel kell készülni, hogy 
a cég egyik-másik osztálya eleve 
külsősökkel fog dolgoztatni Sze. 
rencsére a profit center jellegű mű- 
ködési modell azt is megengedi. 
hogy az IT részleg szintén szóba 
állhat külsás cégekkel, és minden 
további nélkül értékesítheti szolgál- 
tatásait a házon kívüli megrendelők 
számára. A kérdés már csak az, 
hogy ilyen játékszabályok mellett 
hol van a határ: nem fordulhat-e elő, 
hogy a saját, belső megrendelés lát- 
ja kárát a szabadjára engedett váltal- 
kozó kedvnek? 


Karácsonyra készülnek 
Rövid trendmustránkat egy, már az 
őszi-téli időszakot idéző kitekintés 
sel zárjuk Amikor ezek a sorok 
nyomdába kerülnek, még javában 
kora augusztust írunk, de hírforrá- 


A Massachusetts állambeli Cam- 
bridge-ben működő Forrester Re- 
search elemzői azt jósolják, hogy 
legkevesebb S milliárd dolláron önsz- 
bevételt hoznak az idei, intemeten 
elkövetett" karkcsonyi bevásártá- 
sok. Ami különösen figyelemremél 
tó. hogy ehben az évben várhatóan 
minden eddiginél tőbb elektronikus 


int például a gépgyártás? Mára mindössze annyit változott a helyzet, hogy kibővült az aggodalmaskodók köre: 


tet, hogy az az e-korvskedő, aki ok- 
tóber elejére nem alakítja ki IT kí- 
nálatát, már le ís mondhat a sikeres 
karácsonyi szereplésről. 

Az egyesült államokbeli Eddie 
Bauer, Inc. webhelyére olyan integ- 
rált megrendelési rendszert telepí- 
tettek, amelynek segítségével azon- 
nal, valóban minimális várakozással 
ellenőrizhető, hogy van-e raktáron a 
megkívánt számítógépből vagy más 
áruból. Eddiék nagy reményeket 
fűznek a közelmúltban telepített 
háttérrendszerhez. 

A CDNOw:ról úgy hírlik, hogy 
nem kevesebb mint ogymillió dollá- 
ros beruházással korszerűsíti már 
meglévő online kereskedelmi rend- 
szerét. Tervek szerint november el- 
sején indul az új, a korábbinál szá- 
mottevően gyorsabb, és az ígéretek 
Szerint nagyságrendekkel. megbíz- 
hatóbb webüzem. 

A Bamcsandnoblecom — online 
könyvkereskedő október kellős kö. 
zepére frissíti fel kínálatát, Amint 
azt Gary King informatikai igazgató 
elmondta, a Barnesandnoble.com, 
Inc, nem bízza a véletlenre a dolgo- 
kat: két központtal működnek, az 
egyik New Yorkban, a másik pedig 
Virginia államban üzemel. King azt 
(gérte, hogy idén karácsonykor a ta- 
valyihoz képest 40 százalékkal meg- 
növelt hatékonysággal állják majd a 
webvásárlók rohamát 

A Barnesandnoblecom földi" 
megfelelőjérót"a Barnes 8 Noble 
Bookstores üzletláncról mindenkép- 
pen érdemes tudni, hogy az észak- 
amerikai kontinens egyik  legna- 
gyobb múltú — kizárólag nívós 
irodalmi termékeket forgalmazó — 
könyvesbolthálózata. A karácsonyi 
hangulathoz teljes mértékben illő, 
fenyőzöld-arany színekkel dolgozó 
kül, illetve beltéri megjelenése 
nap- és évszaktól függetlenül renge- 
teg olvasót vonz. Az eladótereket 
mindenütt úgy képezték ki, hogy le- 
hetőség nyíljon a kényelmes és 7a- 
vartalan könyvesbolti olvasgatásra. 

Természetesen ezt a hangulatot 
lehetetlen visszaadni az intemeten, 
de a földi kínálatot mindenképpen 
követni szeretnék. A könyvek mel- 
lett az olvasással kapcsolutos egyéb 
termékekkel (olvasólámpával, szem- 
"üveggel, kávéfőző géppel, reprezen- 
tatív kivitelű naplókkal stb.) is fel- 
vonulnak a világot jelentő Hálóra, 


Zimányi Katalin 


Megnyílt Magyarország első olyan számítástechnikai áruháza, 
ahol az alacsony árak csak egy kattintásra vannak! 


! előnyt, ami a többi fölé emel 


Egy Forma-1-es autó, meglehet, a 
szemlélő szemében ugyanúgy 
kilenc hónapig tartó verseny 
szezon alatt; pedig folyamatosan 
változik, megújul, minden alkatrész 
állítható, szabályozható 
géscsillapító rug 


i hónappal később már gyártható is a 
sorozat, A Rover a beszálítólt 8 bevon- 


tól az. orrsta. 


11 ebbe a folyamatba, így minden ay) buizátorokra ható leszorító erőig 
kátróst CAD-modelszássoal készülta  ! Az opúmális változtatásokhoz azon, 
Tó tervezési tochnológtával kömosíbk  ! ban állandó és pontos mérésekre, a 
ús formában. A Rover 75 négy külön. ! mérési eredmények gyors további 
bőzó motorral — 18-48 208 és 25! tására és elemzésére van szükség. A 
bonzinás Vé, valamint 20 COT dizal—  ! 116 Grand Prix-n győztes McLaren. 
kapható, A modóllek ára eti függésn ) nek - ami a Mercedesszel közösen 
6 ús 11 milló forint között mozog, az vezett menenylovaát" illeti — 8 
Összes eldrával atóaban — balpédve  ! tesztelés és a futamok alatt elvégzett 
a navgációs rendszert is - 2 móló for! folyamatos telemetriához. valamint 
rinttal is nagyobb lehet a száma vég) az adatok feldolgozásához a Sui 
Microsystems és a Computer A: 


ciates (CA) nyújt segédki aho. 


gyan a versenyeredményekből látni 
való, igazán hatékony módon. 

A telemetrikui 
autón elhelyezett közel 80 érzékelő 
tól származnak, s rádióhullámok út 
kerülnek a boxban 
UNIX-os Sun-kiszólgálókra, il 
azokról a Sun.munkaállomásokra 

z ily módon 
olajnyormás és 


adatok a verseny 


apott ínforn 


hőmérséklet, motor: 


teljesítmény, a kormány és a fé 


működése, a karosszériára 


zetőre ható 


három dimenzióban kívetített képé 


re egyrészt a Sun Java tecb 


nológiája, másrészt a CA Unicente 
TNG nevű 
A McLaren és 


kapcsolata 1993-ban kezdődő 


mint OEM-pa 
az eredeti gyártótól, A technold 
keretében a McLan 


nagy-britanniui, wokingi gyára a 


partnere 


legmodemebb, Sun Ultm 30-as 
60-as. munkaállomásokon vég 
fejlesztéseket és a teszteket, 


csak nagy teljesítményű Sun Enter 
prise kiszolgálókat használ adattá 


rolásra. s az intemethez ís Sun-inf 
rastrukrúrán át csatlakozik. 
Mivel az MP4-cs versenyautó al 


katrészeinek több mint 90 százaló 
kát a McLaren gyárában állítjáj 
fontos szerepet kap az 1995 óta 100 
százalékban számítógéppel — Sun 
munkaállomásokon, a Computer 
vision CADDS$ nevű CAD/CAM 
A 


szoftverével — végzett tervezés 


két és háromdimenzió 
felületi modellek elektronikus defi 
níciótt azonnal továbbítják a tervező 
kollégáknak, az esetleges gyártó part 
nereknek, illetve közvetlenül a japán 
Yarazaki Mazak cég által szállított 
megmunkáló gépekhez. A gyors fo. 
lyamatoknak köszönhetően tavaly 
a hagyományosan szükséges három 
hónap helyett — 33 nap alatt sikerült 
) teljesen űj karosszériát tervezni és 
( gyárta 
( Miután elkészült egy újabb model! 
! számítógépes terve, azt nerodinarú 
) kailag is meg kell vizsgálni: ez a CFD 
! (computationni fiuid dynamics) sz 


Formája egyes, hibatűrése zéró 


! A Forma-1-es nagydíjak a világ talán legnépszerűbb sporteseményei; minden versenyt több mint 300 millió em. 
ber szurkol végig — a világ népességének 7 százaléka. Sokan nem is sejtik, hogy a versenyautók, a nagy ti v 
ja valaha tervezett legkifinomultabb, motor hajtotta gépezetek közé tartoznak. Ne: et 
Mártontty Attila ebben a cikkében -, hogy a versenyistállók mindig a technológiában vélik megtalá 


csoda hát — állap 


Al őket, 


mulációs módszerrel folyik. A nu 


merikus eljárás az autó teste hétvége alat fu n kérő 
1. képzeletbeli dék áram ksállorások az; 1 
elemzi, ugyancsak $un Ultra mun- ! hány órára c 


Hákkinen tavalyi tornagyóztes , versenytova" 


ksállomáson. Ez a teszt hatalma mérnökök k 4 
mennyiségű adat elemzését követeli dig ISDN 
meg; egy CFD program hagyomá: wokini 


Audi A4 2.4 guattro 


avigare necesse est 


Hajózni kell, mondták a régi rómaiak, s már ők is tudták, hog: 
képzelhetetlen. Ma ugyan minden különösebb fakszni nél 
vannak már a közép-európai hajós nemzetek?!), de az 
helyzetekben fogja kezünket Mercur (Hermész 
legmodernebb navigációs rendszer képét ölti magára 
aki egy Audi A4-esben közelebbről is szemügyre vi 


Ma Ma; gon csak azoknak [A rendi ho 
gációs rendszert (GPS) szereltetni használ 
autójukba, akik többet tartózkodnak amatosat 
külföldön (nem a Lajtától kel " 
mint idehaza. sót minduntali 


vidékeken. vá 
Audi elő 
ik elektr 


tsmervtle 
ak 
1994-ben kínált vás 


sokban autó: Az ú 


nikus tájékozódást az A$-asokban. 
mára azonban ezt az opciót gyakor 
larilag az összes dellre. kite 
ztette, így az általunk kipróbált 
A4-esben ís megtaláltuk ezt az okos 
szerkentyűt, amely nemcsak az út: 
célunkhoz vezető ális urat adi 
ja még, hanem tájékoztatást ís a 
benzínkutakról, éttermekről és a lát 


nivalókról 
A Navigatic 
berendezés 


műholdve 
telev § 

mas. de csatlako: hozzá CD. 
és. videolejár. lemeze 
CD.váltó a csomagtérben van.) Mint 


híján van mű. 


hogy hazánk ma mi 
boldas navigációs rendszerek, leg: 
inkább a legjobban fogható tévéadó 
adását élveztük. amikor vasámap 
estefelé Martonvásárnál beállt a sor 
az M7-esen. A tévé funkció mozgás 
közben kikapcsol. ebb a han. 
got lehet hallani. 


Falja az utat, de a benzint is 


helyezett $ hüvelykes LCD kijetz 


I. A célt be 


e figy 


het vinni 
menü segítségével. 


meg lehet adni 


Oroszlánrészt az informatikának! 


Automatizált autókereskedelem 


Nem mindennapos eset, hogy egy magyar cég, a magyar piacra fejlesztett szottverével nemzetközi sikereket 
érjen el, és külföldön is vevőre találjon. A Progression Kft.-nek — a Peugeot Hungária számára készített, 
autókereskedelmet kiszolgáló szoftvereivel — ez mégis sikerült: az Európa második legnagyobb Autógyárának 
számító PSA-csoport új importőr leányvállalatai létrehozásánál már ezen szoftvereket alkalmazza. Munkatársunk, 
Schopp Attila kíváncsi volt, hogyan készült és mit tud ez a rendszer -— erről beszélgetett Pierre-Louis Colinnel, a 
Peugeot Hungária ügyvezető igazgatójával és Winkler Péterrel, a Progression ügyvezető igazgatójával 


ser fért bozzá tehát, hogy szükség 
van egy szoftverre, mégpedig olyan 


Meglehetősen szerteágazó tevékeny 
ség támogatását kellett megoldani a 


nattól kezdve, hogy azok befutnak a 
Peugeot Hungáriához, egészen ad. 


ködésének hat éve alat a 
Peugeot vezérképviseletét el 
látó Peugcot Hungária Kft. a 


nagyar gépjárműpiac egyik jelents 
szereplőjévé fejlődött. Induláskor 

£ csupán négy munkatárs és öt 
mazó foglalkozott az oroszká 
nos márka hazai bevezetésével má. 
ra azonban mintegy 50 fő 
a Peugeot Hungáriánál, és a márka 
kereskedői hálózatnak orsz: 


ma. amely a Peugeot Hungária min. 
den igényének megfelel 


§ 


lyek 2 Peuge 
kínál 


gépkocsik telje: 
ják, a 106-a 
Az énékesített 


sztékát 
tól a kisteb 


nővek száma a: 


re növekedett, 1998. 
han elérte az 5800-at; erre az évre 
pedig 7500 gépkocsi eladását terve. 
ik 1 Peugeot Hungária ri 
G 2 magyar piacon várta 


Több érv is amellett szólt, hogy 


lapoktól indulva fejlesszenek 


ki egy test. 
16bb 
hogy ké 
lelő alkal. 


Az 
he 


féle 
támo. 
cializált 
léteznek. 
ar 
gytucatnyi ha: 


z országban. Esetleg 
fv többé. 


sem 
ször iv minden- ! 
volna fordítani re 
ven honosítás idő- 
feladat; akkor már 
mi a helyben fejleszieti 


ívül a rendszert tel. ! 
integrálni . keltett 
snyzcég struktúrá- ) 
em csak így biztosítható 
Ke) a rökkenőmentes kommunikáció, 
teni kellett az ineni 
dilerhálózat felépítéséhez és a velük 
való kormszaznikációhoz. .Az alap 
elv kezdettől fogva az volt, hogy a 


mértékben 
2 franciaoeszi 


ül, de korántse 


2 Pa 


ászészt ille 


különleges szoftvei 


Peugcot 406: ez ís benne van a számítógépben 


szoftverrel, ezért a moduláris felépi. 
tés mellett döntöttek. A legfonto- 


dig, amíg a vezérképviselet kiállítja 
5 számlát, A folyamat során mind. 
végig tudmi kell, bol tart a megren. 
delés teljesítése, hogy mindíg a leg- 
frissebb adatok birtokában dolgoz. 
hassanak. E két programelemnek 
természetesen szorosan együtt kell 
működnie a megfelelő központi, 
franciaországi. rendszerekkel Az 
adatbázis központi elvek szerint ké. 
szült, és változik folyamatosan. a 
megrendeléskövető rendszer pedig 
kötegelt feldolgozásban tartja a kap- 
csolatot a központtal. Ennek infor. 
mációit éjszakánként frissítik. vagy 
ís napra pontosan tudni lehet, hol ís 
tart a megrendelt autó. Ezt a rend. 
szert nemrégiben kiterjesztették arra 
a cégre ís, amely a beérkezett autók 
magyarországi raktározását végzi, 
így egészen a dílerig nyomon lehet 
követni -a gépkocsi útját Végül, 


dulhoz tartozik az áradatbázis és a 
számlázás 


sabbank az autókereskedelmet tá. A rendszer 
mogató modult ítélték, mivel ez ad- ! rmel 

ja a bevételek legnagyobb hányadár )  Oroszlánkörmel 

5 mert amíg nincsen sok gépkocsi ) De vajon hogy működik mindez a 


a forgalomban, addig alkatrészeket 
sem lehet számukra értékesíteni ! munkatársainak reggelente első fel 
Ráadásul az autóeladások már a ) adatuk, hogy frissítsék az állomá. 
kezdetektől meredeken fveltek fel ( nyokat, A legújabb adatok bírtoká 
felé, ezért leggyorsabban ezt a terü- ! ban aztán megnézik az aznap kime. 
letet kellett számítógéppel támogat: — nő autókat, és kiállítják a hozzájuk 


gyakorlatban? A logisztikai részleg 


EGY PROGRESSZÍV RENDSZER 
h) 


Ez a DS. a Dealer Managermant Systom, amely KImMONdotzan Az sztököreskedők gé 
nyeihez igazodik. A rendszer a gyártmánytói és az portói szottvetői Hüggedenűl at- 
kalmazható; Kommunkátós képességei lahetóvé iszik a gyártó, az irgonór és a 
márkakerezkedó KÖZÖL ölrukturál és Jány szent azomaszaa sózteperte. A OMS ter 
Jez kérű Iunkcsonattást kinal! az új és hatznáít gépjárművek éetétesétése, 2 szerviz, az 
dlkalrész karestudelom ós a marketing egyaránt tmogadató vele. sagve ezzel a 
márkakaroskedés hatókonyább ÜzemANstását A les korégyaráoa mageatósítása a 
VEZÚKODVEKÉSÁOKNAK 18 Érdake töbet hiszen a DIZS-t elsénést alezmazó Pouyoot nát 
ögyúnelműen hozzálárut a díloruk hatékonyabb éndkestsáor] 

JádetMéK) 12 Pengyaot márkakenmtkodósban úztermal a DS. 6e már más márkák képv 
telői is komolyan érdeltődnak a rendszer ránt. 


ni. A tervekben ezután az alkatrész. ) tartozó számlákat, illetve egyéb do. 
kereskedelmi modul szerepelt, maki ) kumentumokat (garancialevelet, ké. 


yancsak az autókereskedelmi mo- ! 


A vezérképviseket működése során 
hamaroszn világossá vált, hogy a 
különleges aurókereskedés fuzkcsók 
támogatásához szákvég van száczé. 
tőgépes hátsérze, Természetesen pa. 
írva, faxokkal és telefonokkal ís 
bonyattzzni lehetne az értékesítész — ! 
ismeri el Colin. — Ehhez azonban / 
nagyon sok ember kellene, És ígem 
csak megnéne a hihusehetőnég. vazy 
ís semmiképpen nem volma hazé. 
kony és korszerű módszer" Kétség ! 


szoftvert kell a kerexkedelmi szer 
vezethez igazítani, és nem fordítva 
- emüékszik vissza Colin. Í 
A Pengoot Hangária azt a céget 
bízta meg egyedi szoftvereinek 
megvalósításával. amelyiktől pénz. 
gyi programját vásárolta A Prog. 
ressjon KÍt. mellett szólt egyrészt a 
korábös telepítés és az utólagos fej 


) lesztés során tapasztalt szakértelem. 
Í másrészt az integzált rerslszer iránti ) léseket nyomon követő rendszer: 


igény. végül a kés váltalat között ki. 
aüzdkolt só együrtműküdés. ! 


a garanctamodul, és végül a dílerek. 
kel való kommunikációt megvalósí. 
16 modul 

Az mtőkereskedelmi  modulnak 
két lényeges eleme van. Az egyik a 
modelladatbázis: ez írja le — a teljes 
Peugcot palettára jellemző globális 
kódokkai — az összes gépkocsi. 
modellt, azok kiegészítőit, extráit és 
tartozékait. A másik a megrende. 


ezzel tudják figyelemmel kísérni a 
dllerek megrendeléseit. attól a pilla. / 


zikönyvet, zöldkártyát, forgalmi en. 
gedélyt, 

A gépkocsi-kereskedelmi rend. 
szer jelenlegi állapotának eléréséig 
három év telt el, ám ez nem jelenti 
azt, hogy ennyit kellett várni az első 
eredményekre. A termékadatbázis. 
lletve a nyomkövető" rendszer 
már fél év után használható volt, és 
amint Pscrre-Louis Colin állítja, ez 
nagymértékben csökkentette az ad. 
minisztrációt, és hatékonyabbá tette 
az ügyintézők munkáját. A modul- 


rendszerű fejlesztés előnyeit kíhasz. 
nálva félévente újabb verziót készi 
tett el a Progression Kft; ezekben 
egyaránt figyelembe vették a törvé. 
nyi változásokat, a Peugeot Hungária 
megváltozott kereskedelempolitiká. 
Jót. illetve az értékesítői lánc kiszol. 
gálásához szükséges egyéb fejlesz- 
téseket 

. Különösebb problémák nem me- 
rültek fel a munkánk során, ami el. 
sősorban a fejlesztéshez felhasznált, 
rendkívül. megbízható körmyezetet 
jelentő Progressnek köszönhető" 
mondja Winkler Péter, a szoftver. 
fejlesztő cég ügyvezető igazgatója, 
Mr több, sok hasznos tapusztalatot 
gyűjtöttek a Peugeot Hungáriával 
immár lassan ötéves együttműködés 
során. , Megtanultuk például a mul, 
inacionális cégek tervezési-fejlesz. 
tési módszertanát € : a beszállítókkal 
kapcsolatos igényeiket" Érdekes 
) feladatot jelentett a rendszerek il- 
f lesztése a PSA Peugeot Citroen 
) informatikai központjához, . amely 
( Franciaország legnagyobb számító. 
) gépes rendszetci közé tartozik, Nem 
lehetett minden egyes elkészült 
) programrészt  teszteltetni a. kinti 
) üzemeltetőkkel, hiszen éles, a napi 
működés során használt nagygépes 
adatbázisokról van szó. Ezekre 
viszont csak gyakorlatilag kész al. 
kalmazásokat lehet felkapcsolni, hi. 
szen egy csetleges üzemzavar má. 
Sokat is gátolna a munkában. 
] Segítete a fejlesztést, hógy a 
Peugeot. informatikai . munkatársai 
meglehetősen preciz specifikációt 
) határoztak. meg; ebben felsorolták 
) mindazokat a követelményeket. 
amelyeknek a francia rendszerhez 
történő illesztés során meg kell fe- 
lelni, .A jó együttműködés a szoft. 
ver minőségén ís meglátszik" -— ad 
hangot elégedettségének Colin. Alap. 
vető koncepcionális hibára. azót 
sem derült fény a rendszerben. Ki. 
sebb. módosításokra természetesen 
szükség volt, de ezt előre látták; ér. 
f telemszerűen. más végrehajtást és 
szervezeti felépítést igényel naponta 
öz autó eladása, mint ötvené. Colt 
megfogalmazása szerint napjainkra 
ápari méreteket" öltön az értékesf 
tés, ezért sok, korábban manuálisan 
végzett munkafolyamatot automati- 
sáltak a szoftverben. 


Sikertörténet után 

! — ssikerepilógus" 

A többi modul kiépítése már az ér: 
tékesítési modul fejlesztése során 
megkezdődött. Az alkatrész-keres 
kedelmi program hasonló elvek 
alapján épül fel, mint a gépkocsi. 
kereskedelmi, a termékkör azonban 
nyilvánvalóan bővebb. Nagy előre- 
lépést jelente a garanciakezelés in. 


formatikai támogatása is. Ezt koráb- 
ban úgy intézték, hogy a vevő által 
kitöltött nyomtatvány postán érke- 
zett a Peugcot Hungáriához, ahol 
ellenőrizték, majd az igényt töváb- 
bították a központi francia rendszer 
nek, amelyik feldolgozta azt, visz- 
szaküldte az információt, és végül a 
cég fizetett. Most már elektronikus 
állomány formájában jönnek a ké- 
relmek a dílerektől, az ígényt a 
szoftver ellenőrzi, az árat megnézi 
egy adatbázisban, és automatikusan 
elintézi a kifizetést Megszúnt az 
üktatologatás, felgyorsult az ügyin 
tézés, elégedettebbek az ügyfelek. 
Ugyancsak a papírmunka meny- 
nyiségét. csökkenti a kommuniká- 
ciós modul, ami a dílereket köti 
Össze a Pcugcot Hungáriával. Ha 
egy vevő érdeklődik, a kereskedő a 
rendszerben. megnézheti az éppen 
elérhető magyar raktárkészletet, vagy 
azt, hogy mi van úton Magyaror: 
szágra és mi van gyártás alatt, de 
megtekintheti az árlistákat isz így 
pontos, naprakész adatokat szolgál- 
tathat ügyfeleinek. Ha létrejött az 
üzlet, a díler elektronikus állomány- 
ban küldi el a megrendelést a Peu- 
geot Hungáriához, ahonnan hasonló 
módon továbbítják Párizsba. Elekt- 
ronikusan folyik a kommunikáció a 
magyar raktárcéggel is, Egy helyen 
nem lehetett még kiiktatni teljesen 
a papírt: a számlákat — jogszabályi 
kötelezettség miatt — nem elég állo- 
mányban elküldeni a kereskedőhöz. 
papíron is meg kell azt kapnia. 
Alkatrészrendelés esetén. ís ha- 
sonló a kommunikáció rendszere, 
Jelenleg hetente háromszor adnak le 
ekképpen alkatrészrendelést a díle- 
rek, de ha igény lenne rá, naponta 


kétszer is megtehetnék, bűszkélke- 
dik Colin. A kereskedőknél lévő 
kommunikációs szoftver modem- 
mel csatlakozik a Peugeot Hungária 
rendszeréhez. Elméletileg . lehetne 
ezt használni mindendéle központi 
tájékoztató anyag küldésére is, de 
egyelőre semmi olyan információt 
nem küldenek ezeken a vonalakon, 
amit a dílerek nem kérnek. Általá. 
nos tájékoztatásra a nemrégiben el- 
készült weboldal szolgál majd, ahol 
számos információt elérhetővé tesz. 
nek. Komoly versenyelőnynek tartja 
ez a kommunikációs rendszem a 
Peugcot Hungária vezetője, mert ér. 
tesülései szerint legfeljebb két-há- 
rom rivális márkának lehet hasonló 
hálózata Magyarországon 

A szoftver epilógusa sem min. 
dennapi. A Peugcot Hungária szá- 
mára kifejlesztett programot a hazai 
bevezetés után lefordítonák két 
nyelvre, és idén már ezeket telepítik 
az újonnan megnyitott zágrábi és 
ljubljanai vezérképviseleteken. Sőt 
szóba került az ís, hogy esetleg 
Csehország számára is átdolgozzák 
a szoftvert. A munkát a Progression 
végezte. de aktívan részt vett benne 
a horvát és a szlovén leányvállalat 
. mentora", a Peugcot Hungária is. 
Ez a nemzetközi siker ígazi meg- 
erősítése volt annak, hogy amít az 
elmúlt években csináltunk, jó volt" 
— véli Colin. 


A fejlesztés 
nem haszontalan! 


A Peugeot Hungáriánál azonban 
nem esnek abba a hibába, hogy azt 
higgyék: készen vannak. Egyrészt 
még mindenképpen ki akarnak dol- 


Formája egyes, 


te Folytatás a 9. oldalról 


désnek egyszerűen nincs helyes kri 
tikus helyzetben megengedhetetlen 
késlekedni vagy nem optimális meg- 
oldást adni abban a sportágban, ahol 
az először és az utoljára befutó ver 
senynutó teljesítménye között 5 szá; 
zalóknál kisebb a különbség 

A komplex adatok korrelációba 
állítása . hatalmas feladat, hiszen 
egyetlen hétvégén 500 megabájtnyi 
információ gyűlik össze a verseny. 
nutókról, egy szezonban pedig 20 
gigabájtnyira nő a versennyel és a 
tesztelésekkel összefüggő adathal- 
maz. A Unicenter által gyűjtött ada. 
tok a jövőbeli versenyek tervezése 


A Visteon Automotive Systems ki- 
dolgozta a többfunkciós, rádiómú- 
ködtetésű autókulcsok új generáció. 
ját: e kulcsok nemcsak a kocsi ajta: 
ját nyitják ki, de indítókulcsként ís 
szolgálnak. A chipkártyás rendszer 
elterjedésével hamarosan búcsút Je- 
het mondani a slusszkulcsnak. 
Amint az autós másfél méterre 
megközelíti kocsiját, a kártya lapká- 
Ja rádiójelet bocsát ki, s azt felfog- 
ják a lökhárítókba és a külső tükrök- 
be beépített antennák, Az érzékelők 
azonosítják a lapkát, s ha a jármű 
meg a kártya összetartozik, engedé- 
lyezik a további műveleteket. Ez- 
után a vezető megnyomja a kilin- 


szempontjából ís értékesek. mivel a 
korábbi teljesítményre vonatkozó ín. 
formációk és a versenyzés közben 
kapott adatok valós idejű összeha- 
sonlítása segítséget ad új stratégiák 
felállításához. 

Egyszerű. állományokban tárolt 
információk újraelérésével csaknem 
lehetetlen feladat volna a változó 
adatokat nyerő kombinációba ösz- 
szeállítani, vagy részletesen elemez; 
nú azt, hogy a versenyautó a korábtú 
években milyen teljesítményt nyúj- 
tott a különféle pályákon, A rmúltbe- 
U. teljesítmény  megelevenítésében 
segít a Unicenter TNG-vel együtt- 
működő Jasmine objektumorientált 
adatbázis-kezelő, Ezzel az éppen fo- 


indítókártya 


Cset erre az intelligens kártyáról 
egy kódolt jelsorozat kinyitja a zá- 
rat. Hasonló módon indítható be a 
motor ís. Az indítókulcs nyílása he. 
lyén gomb található: ezt meg kell 
nyomni, $ a kártya lapkája jelei ad 
ki a motornak. az pedig az újobb 
azonosítás után be 15 indul. 

A Visteon mérnökei olyan bizton- 
ságos távírányítási technológiát dol- 
goztak ki, mely nem interforál más 
külső jelekkel. Így a kódolt rúdióje- 
Teket nem lehet más eszközzel töröl- 
ni vagy átírni; azért sem, mert a jel- 
sorozatok minden nyitási és indítási 
"művelet után megváltoznak. Hl 


goznú egy uutomatizált pénzügyi je 
lemtéskészítő rendszert ís, amire ed. 
dig nem jutott idő. A vezetés tudja, 
hogy a gazdasági és az informatikai 
környezet változása őket ís tovább- 


lépésre kényszeríti, Észlelték az 
elektronikus . kereskedelem gyors 
térnyerését is, ezér weblapjukat is 
úgy alakítják ki, hogy azt később al; 
kalmassá tehessék az intemetes ér- 
tékcsítésre. 

A tendencia világos: az Egyesült 
Államokban az autók 12 százalékát 
már az interneten keresztül értékeső 
tik. Európa, és ezen belül Magyar. 
ország persze még jócskán le van 
maradva, de a Peugeot Hungáriánál 
úgy érzik, erre íx fel kell készülniük. 
Közelebbi viszont az a teljes Peu- 
cot-hálázatot érintő fejlesztés, ami 
nek keretében egységes. intemeles 
technológiákra épülő rendelésköve- 
tési rendszert építenek ki. 

Amikor az informatikai rendszer 
nyújtotta üzleti előnyökról kérdez 
tűk a Peugcot Hungária vezetőjét, 
Pierre-Louis Colin rögvest rávágta: 
eltűnt a papír az irodai munkából, A 
nehezen kezelhető, könnyen elkal 
Tódó papírt felváltotta a megbízható. 
biztonságos és gyors elektronikus 
rendszer. Mindemellett rugalmas, 
naprakész. információkat szolgálta: 
tó szoftverrel tudnak megfelelni a 
gyorsan változó üzleti környezet je: 
lentene kihívásoknak; és az sem 
mellékes, hogy kevesebb emberrel, 
több munkát végezhetnek, ami 
csökkenti a költségeket. Mindehhez 
Colin még hozzátette; ha automa- 
tízálják az ismétlődő feladatokat. 
a munkatársak tényleges tennúvaló- 


Fókuszban a környezetvédelem 


Technológiai 
szövetségest keres 
a Toyota 


A Toyota Motor olyan cégekket 
kötne technikai szövetséget ame. 
lyek megosztanák vele bizonyos es 
nyú technológiai tudásukat 
Fudtsio, a cég 
elnöke úgy vé- 
li. hogy a Japán 
legnagyobb au- 
tógyártójának 
számító Toyota 
És leányvállala. 
tai — a mini. 
kocsikat gyártó 
Daihatsu, illet 
ve a teheruutó- 
gyártással foglalkozó Hino 

égyütt továbbra ís a fó tevékeny 
ségre összpontosítanának. az eg! 
fontosabbá váló kömyezetvédei 
technológiák. fejlesztésébez 2700 
ban még szükség van külső cégek 
bevonására. 
A Toyota jelenleg a General Mo- 
tocsszal, az Exxonnal. 2 Volksuz- 
grnnel, valamint a Panasonsckaj 21 
technológiai szövetségben. A GM 
elektromos, hibrid, illetve üzem. 
anyagcellás autókat fejleszz köz 


jukra koncéntrálhatnak. több hasz- 
not hozva ezzel a vállalatnak. 


a Toyotával, a VW intelligens szál 
ítási rendszerek fejlesztésében. az 


hibatűrése zéró 


lyó verseny helyszínén ülő mérnö- 
kök a tárolt adatokból körönként le. 
futtathatják a múltbeli versenyt, s a 
kurrens, telemetrikus ínformációk- 
kal való összehasonlításbani illetve 
szímulációban minden változót op- 


tímalázálhatnak. Mire az autó kere 
kei ismét érintik a valódi pályát. mt 
digra a járművet már finomra han. 
golják az uralkodó viszonyoknak 
megfelelően, mégpedig a múltbeli 
legjobb teljesítmény alapján. 


újrateldolpozásban és a 
ben segít, a Pana 
pedig az akk 


EV E 
miláscmokkal 
adását osztja meg 


A West Mclaren Mercedes csa 

pata kihasználja a Jaxméne maltin 
tás a 

VIPC 


ármédtás 


2. venenyzutóban 
Hátkinen 
helyén 


Audi A4 2.4 guattro 


Navigare necesse est 


to Folytatás a 9. oldalról 


hoz legalább három műhold szüksé- 
§cs) Az érzékelők megmérik a 
megtett út hosszát és ininyát. s ezt 
közlik a rendszerrel, § az az infor 
mációkat összeveti a benne tárolt 
térképekkel. 

Arról. hogy a vezető út közben ís 
megfelelő információt kapjon az ak- 
tuális közlekedési körülményekről. 
speciális rádióadások . gondoskod- 
nak, melyeket a berendezés — lévén 
rádió is — szintén foghat. Az som 
okoz különösebb gondot, ha hite 
len dugóba kerülünk vagy baleset 
zárja el előlünk az utat: gombnyo: 
másra ugyanis aktiválható a megfe- 
Telő funkció, amely kijelöli a kerülő 
utcákat, illetve utakat. Ha pedig el- 
felejtettük. volna, mit ís mondott 
utoljára navigátorunk az útírányról. 
megismételtethetjük vele az akusz- 
tikus információt. 

Ami az egyéb elektronikát illeti, 


kiemelendő a fodélzeti számítógép. 
Ez a műszerfali kijelzőjén tájékoztzt 
bennünket a külső hőmérsékletről. a 
llanatnyi fogyasztásról (100 kilo 
méterre kivetítve), az átlagfogyasz- / 
tásról és -sebességről, a tankban 
lévő benzinnel megtehető távolság: / 
ról (hatótáv), és a legutóbbi nullázás 
óta eltelt időről (max. 23 óra 59 perc 
59 másodperc). ] 
Magáról az autóról még annyit. 
hogy megjelenése a tavaszi modelj- 
frissítéssel kétségkívül. sportosabb / 
lett, többek közört az új ellipszod 
reflektor, az új, lépcsőzetesre for 
mált, a nyomtáv szélességét kieme- / 
ló első sárvódó, az abba integrált Í 
ködfényszórók, illetve az átformált 
visszapillantó tükrök jóvoltából. A 
2400 köbcentiméteres, V6-os motor 
6000/perc fordulatszámon 165 1ó- 
erőt fejt ki, forgatónyomatéka 230 
Nm — ezt 3200-as fordulamnál telje- 
síti. A gyorsulási adatok — 5.§ má- 


sodporc 80 kilométerjórára, illetve 


§4 más órára 


ves? 
meglehetősen 
ben akzt 


sem okoznak c 


jtás (guat 


miatarto 


extraként (a ktima 
ezek közül a legtöbb megtalálható 
volt tesztautónkban is; nem értettük 
azonban, hogy egy egészen egysze. 
rű. rádásul mechanikusan ís meg 
oldható funkció miért nem került 
bele a kocsiba. pedig kategóriájában 
szériatartozóknak kellene lennie: ez 
az állítható deréktárasz. Lumbágó- 
sok tehát figyelem: műelőtt leperkál. 
Jjátok a 10 milbó forintot az adapfel- 
szereltségért plusz még egymilbót 
a navigációs és audiorendszerért, 
győződjetek meg arról, hogy jó he 
lye lesz-e derekatoknak! 


A HP Brio BAXx és 
az új, 3D utásítás: 
készlettel rendelkező 
Intel" Pentium? III 
processzor meglepő 
dolgokra képes! 


7) FELETT" 


PACKARD 


olgálatot: 382-LL11. HT 


pentiumri[/ 


szerdátumokat. Nekem csak néhá. 


- - 
nyat kellett kattintanom, és a két 
számjegyes dátumbeállításból négy 
számjegyes lett — a Nortan 2000 és 


a Toolbax 2000 is ilyen egyszerűen 


Kipróbáltam a an progra ) aítonak, hogy végezzek el néhány ) leginkább a viszonteladók. A Symanr szó. alatt, Néhány esetben ez a! dolgozik 
tot, amelyeket 44 ] rösebb módosítást két rendszerem —  toc Norton 2000 termékét találtam ) rendbe tétel" csupán egy keretben ! Egyvalami azét nem tetszett a 
r 4) ogy 233 megahetzes pentiumos no- ( közülük a legjobbnak; ez könnyebb ) megjelenő tanács volt: használjak ! Norton 2000-ben: csak egy anóbc 
alk: 6P és ogy 200 megahertzes pen. ( használata jóvoltából előzte meg / négykarakteres dátummezőket. Hát, ) tűs megjegyzés hívja fel a. higyel 
Egy átlagos felha fé: / tiumos asztah számítógép — beállítá- ) valamelyest a Network Associates ) hogy erre nem gondoltam! műnket arra, hogy az alaposabb hand 
ből tam ki aiban. Aztán a legtöbbjük áttért az / McAfee 2000 Toolboxát; a Palla vervízsgálathoz létre kell hozni egy 
közök u Mokra, és két számjegyből ] dium Interactive programcsomagja, ! Detect 2000 BIOS újraindító tesztlemezt. Erre 
y ezeknek a prograr ] 4 zőket keresett a telepí J a Detect 2000 jóval elmaradt tőlük; (  (nemgyártják tovább)  ) csak az előzetes rendszerellenőrzés 
knak a többségét viszonylag ett alkalmazásokban. állományok: ) jobb is elkerülni n ügyeltem fel: a tesztről ilyen 
ú 1-50 di endszerszoftverekben. A Az Aberdoen Croup tanácsadója, ) formán lemaradtam a termék első 
hefektetés árán már ar ee a] MeAfog 2000 Toolbox — ) "int sz imént leírtuk, óvatosságra ) használatakor, Bz sz újrmindító teszt 
kra, hogy ak viteti intett bennünket: olyan upán őt percig tart; ez Idő alatt a 
PC A 70 ak. Ez azon- ) A könnyű használhatóságban nincs / forduljunk, amelyeket ma, valós idejű órát ellenőrzi olyan dá. 
M f mm. hiszen [ rúl sok különbség a Norton és a ( január 1-je után is megkereshetűnk. ! tumokkal, mint 2000. január 1. majd 
k tnadhatnak. é 1 a tőbb McAfec termékei között; megfelelő ) Amikor fesztcsomagokat kerestünk, / 2015-ig a szökőévek leg bb 
k tork k nd a kettő, A Norton abban jobb, ) akkor a Detect 2000 piros doboza ! dátumaival 

b k hogy következetesen és egyértel- ) még ot virított a boltok polcain Amikor a Norton 2000 szemügy 

5 gjegyezte: különösen f műen jelöli a bajok súlyosságát, és [Az irodában már volt egy példány ) re vette alkalmazásaimat és a 
szamokat a következő év [ linkeket ad meg meg a szoftver ) belőle, kipróbáltam tehát. Felülete ! mat, talált néhány két számjegyes 
gépenk ká £ töb futtassuk, a folya. weboldalához: a McAfee címkékkel dolgozik, fi dárummezőt. A gondokat súlyossá. 
an frissít alatt elké 5 rendszere a közlekedési ( guk szerint 1 és S között , osztá 
tezn ismertek ri zított.  fürtözött problémalistával ) lámpákhoz hasonlatos: vagyis a pí- ) lyozta". A fastruktúrában elmélyed. 
magok a tesz túl a Nortonon. ros lámpa azt jelzi, hogy valami ve megtudhatjuk, milyen jellegű a 
revettek. A McAfee azonban nem műkö- ) rossz, a sárga azt, hogy rossz is le- ) probléma, és leolvashatjuk róla azok 
közök 3 dön tökéletesen. Lehetővé teszi, ) het, a zöld pedig jó. Kilép- ) nak a weboldalaknak a címét is, 
arunk e k a 2 a futtatandó teszteket is átvizs- ) tem a hálóra, hogy több információt ahol erről bővebb információt ol, 
k c áljuk, köztük a vírvsellenőrzést, de szerezzek a termékről. Hoppá, a ) vashatunk vagy esetleg javaslatot 
k k E a . elindítottam, a vírus. ) Detect 2000 tulajdonosát, a Palladiu. ) kapunk az eredeti szoftver készítő. 

k gy az en ezés mia mindannyisz mot megvette a The Learning Co., ) jétől a hiba kijavítására 
b. sik kk termékeit uk NMiott, és előállt a hírhedt win- és sutba vágta a Detect 2000-et. Az ! A legnehezebb azt eldönteni, hogy 
zbízhatók § Norton 2000 felé ! dowsos ,.kék halál tehát árva lett, hagyjuk inkább az ) mát kezdjúnk ezzel az információval 
A Si 1] A Nortonnak is, a McAfoe-nek is ) üzlet ai cbben segíthet a szigorú osztályo 

x . and- ) sok gondja volt a Microsoft Access. A legsúlyosabb problémákat olyan al 
10 knek an ) szel, főképp a Northwind Traders itedláns sédő kalnazásokban vagy adatokban talál 
k. amelyek anal, A McAfee jelc a a tesztprogram, amelyek nélkülöz. 
a sében a gondokat kija ) Gépenként 30 percbe sem telt a ) hetők vagy amúgy ís lecserélhetők 
juk biztosan, hogy valójában mit is ( lefottatása. Először James M. Connolly 
k az eszk x A ják ! csinál a háttérben hibajavítás cím. ! hardvert, majd meg (Computerworld) 
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The connection to an upwardly mobile career. 


Besgomubártes 
Regurement 


wvrw.nokia.huljobs 
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az olcsó rendszetek processzóra az 
Athlon Select tesz; mig a togyasztól 
szeletének Pc 


ják majd. A névadás azonban egyelő- 


optikai 
lentett be a Toshiba. Az 50-21002 


Jelű meghajtó egyesít magában a CD. 
úg DVD olvasó. vatamírd az ietutó ét 
úlraírtutó CO-Iró Iunkcót. A 415 md. 


HARDVER 


Dell OptiPlex GX1p 
Egyszerűen korszerű 


Fürge irodai munkahelynek való leginkább az a Dell számítógép, amely a technoló- 

gia legújabb eredményeinek felhasználásával, korszerű elemekből készült. Amellett 

hogy minden szükséges képességgel ellátták, gondoltak az egyszerű szerelhetőség 

re, bővíthetőségre ís a Dell tervezői. A Dell OptiPlex GX1p összeállítást Horváth 
! László vallatta a tesztlaborban. 


mikor beszéltünk a Human- (tal felnyitható, majd ati munk A 

ofttal, hogy egy gyors Dell ! Felhajtható a tápegység í megoldás k 4 
hi számítógépet szeretnénk meg- ) alaplap három DIMM mer 1 a 

[ni teszdaborunkban, megál- ) lyéhez köv e ltak a Dell mérnök 
lapodtunk, hogy az akkori leggyor- ! rés. Esetünkben 50 megahen 


sabb. $50 megaherzes Penúum III 
process 


zor lesz a tésztké 


zülékben. ! gabájúg b. 


Mire ez a cikk megjelenik, már léte- ! tása után k 5. bóvítőrése 


Delt OptiPlex GXIp számítógép 


Piex GXIp számi 


Belvilág 


hc 


lakozik a Del 
gáland p. De mivel két ISA 
olt megn ss két PCI bó 


Arvtol seb 
Wintach 1.2 


Szövegkezetés bek e 
Vonalas gri 


hoz (SDRAM) és az AGP kex képüzk j 
megjelenítőrnadulho kk ú 

] 20 ká 4. 
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Fontos tényező a multimédiás prog- a 


1. kép. A leemelhető zőld légterelő mögött bújik meg ar 550 megahertzes 


16 megjelen 
! Intel Pentium INT processzor € 


ramoknál a mel 
modul megléte. Nos, a Dell OpdPiex 
GXIp alaplapra integrált ATI Rag 
Pro Turbo 2X AGP lapkakés 


megfelel az igényeknek: hardver 


A bővítő: 
lt gépben, 


lyen szerszámra nem volt szükség, [ velhetó a Dell gé. 
mert a ház oldala - ha it ) panel üres volt a víz 
! nincs rögzítve — egyetlen mozdulat- ! ennek ellenére mindent tudott, amit 


hangképzésre képe 


bullámtáblás 


Emellett a MIDI zenék visszaját. 
szásához telepítve kaptuk a Yáma- Egyebek 

ha SYXGSO lejátszóprogramot is / A programokat a másik IDE kábel: 
(2. képi. Ez a szoftveres hangszinte- re dugott Westem Digital Caviar 
uzáló program hullámtáblás mód. 1 25-00 merevlemezre lehet telepítő 
szerrel képes minőségi hangvissza- ) ni. Ez a 8.4 gigabájt kapacitású, mé. 
adásra (használja a Pentium pro. / réseink szerint ís kellően fürge tá- 
cesszorok MMX utasításait). rolóeszköz egy ideig biztosan ele. 


lepően hűen adta vissza a hangokat. ] 


Aképári rendiseetelügyelő Program nyítóképernyóje 


HP Vevösszolzálat 3824. haz fvsahouha 


MEGTÉVESZTŐEN VALÓSÁGHŰ. 
sérto elre Lé fnla mét a képet a vig 


ésta amely forradalmi változást hozott a nyomcacitban. (3 az a tchrskas 
migé anélküli rácsra] jmindez a gtarsai örléraazrárz tr mmertereet ez rszotomi 
TET ST tetemét ata iálüktogerásde tuja fán öket fán ölyeák, st vatje a viláláT, 
HP DESKIJET NYOMTATÓK 
MP Pucrozf sechnológaíval ho HEWLETT 
(pl PACKARO 


(Bipanéna Posstbilies ) 


endő tárterületet kínál a munká. 
hoz. Előre 16 a Win. 
dos 98 magyar változatát regira, 
rációs lap, vala 


felirati Bi billentyűzet Jár a géphez, 
valamint egy görgetőkerekes Mic. 
rosoft egér (ha valaki nom tudná; a 
kerék forgatása az aktív. ablakban 
a szöveg görgetését eredményezi 
"anélkül 


getezi 
Az alaplapon elfértek még a 
3Com Fast Etherlink illesztó lapkái 
ís, így a Dell OptiPlcx GXIp köz- 
vetlenül csavart érpáros Ethernet 
hálózatba köthető. Képes automati- 
kusan átkapcsolva 100 és 10 me. 
gabit/másodperces hálózatban egy- 
aránt működni, Itléte alatt a már 
amúgy is feltelepített Microxoftehá- 
Tózatban próbáltuk ki, és intemet- 
elérésre használtuk. Ezen a csatolán 
keresztül távolból bekapcsolható az 
OpúiPlex GXIP, és DMI képessé- 


eaz ábkan ása 
4. kép. Rajzos segítség a bővítéshez 


gecit kiaknázva ellenőrizhető az álln- 
Pota. Ugyanez megtehető a telepí- 
tett OpenManage programból (3. 
kép is. amely részletes információ. 
val szolgál az egyes elemekről, Jelzi 
a számítógép a ház felnyitását, és 
tíaszt a hűtővenrilátor leállásakor a 
túlmelegedés megakadályozása és a 
biztonságos leállítás, kikapcsolás ér. 
dekében. 


gozom tranózkodása alatt a Del Opt- 


TEGGEÍTSN 191000 Ogier. tie 
685 5 tát. 191310 EZÉ TZNÉÉ 
453m 


574740 Ezmegfuga 
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IDG REPRÓ 


Szolgáltatásaink 


Macen és PC-n készüll Post$crigi menkál 
berlevílagrtasa (Scitez Doler 250. 
berszkenneles. 


/  (Erosfeld Magnascan 280 ! dobszkenner, 
kromalinkészítés (DePont Euresariat. j 
Nyomdai tenyképezes Mlimsch Artocompzct 

(nyomdai kivítelezés. 


CD-ROM mellékletei 
otthonra találnak 

a PC World CD-ROM 
tartójában. 


Megvásárolható az IDG 
Magyarország ügytfélszolgálatán: 
1012 Budapest, Márvány u. 17. 
(Bejárat az Alkotás u. felől.) 
Nyitva tartás: hétfőtől péntekig 
12-18 óráig. 

i 680 forint 


tő az ingyenesen hívható 
Í zöld számunkon: 06-80.200-283, a 356-9773-as taxszámon, 
"a zsbaloghbiág hu e-mall címen vagy a 
1537 Budapest Pt. 386-os postacimen. 


Support Team Kft. 
JA Telfac 269-2233, 269-2797 

KE) inocsugport u, inforsupport hai 

MÉG BIZONYTALAN 

mi lesz 2000-ben? 

Megoldjuk kérdéseit! 
- 2000. év vizsgálatok 

(HW. SW. egyéb eszközök bevizsgálása) 


2000. év audit 
(BSI és ISACA standardok szerint) 


- SW jogtisztasági audit 
- SW leltárkészítés 


IDG Magyarországi 
Lapkiadó Kft. 


zt a tagot az alábbi címre Cim: 1 


Teletonszáma; 


áj - Márvány utca 17 ; 
MOG Postacím: 1537 Budapest. ; 
- KKTTKSERTNT Postafiók 386 ; 


eozügyb informatika 
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rendszerfejlesztői 


IT manageri állásra 
AS/400-as rendszerszakértőt 


Informix 


Kereskedelmi képviselő 


Szoftver konzultáns 


Inventix Kft. 


COMPLITER CLLIB 


A PC-X Magazin 
számítógépes 
klubja egyedülálló 
környezetben várja! 


Jöjjön el, vagy hozza el 
hálózatos játél 


téjét egy kis hangulatos, 
csak az újság íróival 
zzánk egy kólára! 


$1DG Ügyfélszolgálat 


Előfizetéssel 
régebbi lapszámok megvá- 
sárlásával, sérült CD-k cse- 
réjével forduljon bizalommal 
ügyfélszolgálatunkhoz! 


kapcsolatban, 


Nyitvatartás h 1-péntekig: 12.00-18.00. 

t, Márvány u. 17. Bejárat az 
A Déli pályaudvartól 2 percre. 
91, 214-9512 és 356-8291, 


343-as melléket! 


szerkezeti eleme 


öbbféle szempont szerint cso. 
portosították a konferencia mű; 


Az egyik szempont az 


lis Idegrendszer, az üzletviteli tevé 
kenység, a kereskedelem 
irányok, az egészségügy 


az ellátó. 
incok volnának a főirányok. Tech. 


jgiai szempontból pedig a Win. 
dows 2000, az Office 2000, a 
BackOffice 4.5, illetve a Small Bu. 
úness Server 4.5, az Exchange, az 
SOL Server 7.0, az SMS 2.0, a win. 
dowsos hálózatok, a Windows CE 
a Visual Studio, a Windows alkal. 
mazáskiszolgálása, valamint a mul 
tímédia szolgáltatások. Végül cél. 
int az e y ré 
sze a fejlesztőknek, másik része az 
IT-műveletek lebonyolítórnak, tehát 
rendszerintegrátoroknak, . rendsz 


csoport szi 


dások 


gazdáknak, IT-menedzsereknek é 
kereskedőknek szólt, arról, hoz 
miként lehet hatékonyan bevetni 


kézben tartani a Microsoft rendsz 
reít. Az ide tamozó kulcsszavak 
címtárkezelés, alkalmazásbe 
és -felügyelet, migráció, seg! 
gálát, együttműködés vegyek rend 
szerekben, hálózatok stb. Paul M 
ritz, a Microsoft fejlesztőcsopart; 
nak — 


aktív — alelnöke tartotta az els 
külcselőadást, kijelölve a fő témá: 
kat, irányokat. Néhány előadás ei 
maradt ugyan; de nem a témi 
iránti érdektelenség miatt Ném 


lyik esetében nagyobb tömegek 1 


Porogtak csalódottan az ajtó 
ilyen volt az, amely a Microsoft 
adattárház-keretrendszeré a 
Repository 2.0-ról, vagy az a kett. 
amely az Office 2000 webes döku 


mentumkezeléséről szólt volni 


Intrastruktúra, kiállítás 


Az idei, 6. Tech.Edet legfőképpen 
a Siomens támogatta, ami egyebek 
mellett a Digítális  Idegrendszeri 
Központ nevű, a kiállítási terület 


mögött elhelyezen belső webgép. 


gyűrtes 750 darab PC-jét jelentette 
A TechEdeken már megszokott 
intrünet a Windows 2000-re épült. 


vándorló felhaszi 


ói profilokkal. 
minimális . alkalmazási 
Bár 
büszke a soknyelvűség támogatású 


funkciona 
ítással. a. Microsoft. nagyon 
ra, de még múndíg nem jött r$, hogy 
egy soknyelvű európai konferencia 
résztvevől sok nyelven szeretnének 
levelezni, amihez engedélyezni kel 
lene legalább a klaviatúra átáll 
tását. A konferencia bemutatói é 
egyéb Iatemet Explorer 
$.0-ba ágyazott Office 2000 objek. 
tumok formájában voltak megte 
kinthetők, ahonnan HP nyomtatók 
kal lehetett azokat kinyortatai, Le. 
velezni az Office 2000 Outookjával 
lehetett (a küldemények méretét 
korlátozták). Idén először bevezet 
ték a Smart Cará technológiát, pot 
tosabban demonstrálták, hogy ely 
ben ilyesmi ís használható Minden 


gyűltek 
! 


PC-hez tartozott egy olvasó és min. 


den résztvevőhöz egy chipkártya 
volt. intemetkáv 
ház, ezúttal a Hewlct-Packard tá. 


Természetesen 


mogatásaképpen. Az utóbbi mellett 


fő támogatónak számított a ( 
pag, a Computer Associates, az IBM 

az ICL., a Mission Critical Sof! 
ware (MCS), a Unigys; további tá 


gatónak pedig a Microsoft VBA 
(Visual Basic for Applicattóns) kü 
lön ís, a multimédiás ATTI Technolo- 
gies, a Cap Gemini, a Creative Labs 
a ComponentSource, a Visio (jelen: 


téskészítő grufika), a Vie ( 


zpontok ren 


a Wall Datn (internete 


izsgáztató 
ágszerte! 

gportálok 

A. Microsofton kívül közel szá 
lt föl. Mellertűk bem 

őkon szerepelt további 
A fő jelenső 


kiállító v 
tatka 
gyven, kis átfedéxszi 


ak kis bemutatók 


Tutions pavilan, c 
kat. A legkomolyabb csoportosulást 
meglepő módon a Windows CE pa. 


vilán jelentette, sök ilyen-olyan mo 
bíl és kézigéppel: 


érűekes elő 


világosan jelezte, hogy pil 
belül mekkora üzletté növekszik a 
mini operációs rendszer OEM -ek és 
fejlesztők számára. Külön területen ) 
ea VBA fejles 


Súlypontok 
- Windows 2000 


Az első helyen a rövidesen termék. 


ként megjelenő Windows 2000 áll 
Kiosztottak 600 ezer stabil végső 


Tech.Ed "99 


A bűvös szám és a nyelvóra 


Amszterdamban rendezte meg eddigi legnagyobb, 6500 résztvevős európai fejlesztő konferenciáját 
természetesen a 2000 bizonyult, de nem a dátumprobléma, hanem az ez évi fő termékek elnevezéséi 
az Otfice 2000-nek szentelt előadások vállalati, ipari szegmenseknek szánt stratégial-kereskedelmi-fejlesztési ter 
A Microsoft tehát a vállalati szférát már meghódított területnek tekinti, s az egyes felhasználó annyiban érdek! ő 


április 9-én a be 


BizTaik: a szoftverek 
megtanulják 
az üzleti nyelvet 


operációs rendszer f 


gabájtos  táráho: 
lisan 43-64 gigabájtos tárat számít a zökkenőrmente 
het XR6 processzor 

:már.mencázselésé: 


jú Partnerei az SAP, a Baan, a 
Peoplesott; a 


az 
Armiba, a Bocing stb. A törekvésben 


sémákat 
tében, amelyek beilleszthetők az al- 
kalmazásokba, és támogatják az úz- 
leti kommunikációt. Mills a kódok 
szintjén mutatta be, hogy az üzledi 


kommunikáció üipikus dokumentu. 


mainak — ígérvényeknek. megren- 
delészknek — milyen folyamatokon 
kell átmenniük; ezek milyen alkal- 


tnazások mozgósítását jelentik. 


További fejlesztői 
részletek, érdekességek 


Rengeteg, a részletekbe menő elő- 
adás kapcsolódott a fő témákhoz, de 
azokon túl is szerepeltek a fejlesztő- 
ket érintő technológiák. [yen min- 
denckelőtt a COM: az OLE DB és 
egyéb adatelérési problémák. pél- 
dául a TCPAP és az adatbázis kap. 
csolatok; a biztonsági illesztések 
(több, előadásban is: titkosítás a 
Windows 2000-ben. az Exchange. 
Ilyemek a migrácsók, merxcszik 
a Íriszítés  énelmében (mondjuk 
SMS 1.2-ről az új 2.0-ra), hanem 2 
felhasználócsábításéban ts — hogyan 
lépjünk át a Lotuszól az Exchange. 
re? (Ennek bízvást örül az IBM 
mint szponzor, no de ő ís előodhat 
Ja, miként lebet átvándorolni az 
Exchange-ről a Noteszx keíten kö. 
zösen pedig azt, hogyan működik 
mindez együtt vegyes rendszerben ) 
Ilyen az is. hogy a Wiszsows felnő 
NIX-hoz, sőt 2 DOS-boz ís, már 
amennyiben elemi poogramozásá: 
hoz szzipt segítséget nyújt. Félre a 
tréfát: az új alapalkalmzazások — az 
Intemet Expiocer, zz IIS, az SMS, 
az Exchange. az Office 2000, a Size 
Server 3. az S(II. Server — mellest 
maga a Windows 98, a Windows 
000 és a Wizdows CE is képes már 
a VIBScript $-ót, a (miczo- 


beni 


kaimával használt scrigtbetétek ér. 
tetmezéséhez, fordításához. hibake- 
séséhez stb. alapvető eszközökkel 
de fel csomagjait, operációs 
rendszerest a cég, 
Külön problcmakór, hogy milyen 
helyet kap. milyen szerepet játszik 


az Offive 97-nél minőségileg wobe- 
sebb és programozhutóbb, Ú00-nál 


fögüléjE RpÉLk ás Feet 
ÁG ATETOA TÉTELÉT KE idínat a esatmr módszeren 
Tzak kellő kiztlgesák, algüis sejöéte meegászálég za 
lex ja m 

idegrendszer krétögséépsz pár émisásszz 
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Jában. Ám ez a konferencia résztve- 
vőinek körében nem váltott ki izgal; 
mat, mert beágyazódik a Visual 
Studia, az Office belső fejlesztőkör. 
nyezetei (VBA) vagy a Visual Basic 
kérdéskörébe. 


Digitális idegrendszer 


Bob Rcbhol: előadása kimondottan 
a vállalatok áltatános szintű IT-me- ! 
medzseléséről szólt, az üzletvitel: 
lel szoroa összefüggésben. Állítása 
szerint a "80-as évek vállalati prob- 
lemmatikája a minőség, a "90-eseké 
az átszervezés, az ezredfordulóé pe. 
dig a gyorszság követelményei köré 
szerveződik (ez nem sebességi, ha 
nem alkalmazkodási kérdésj. A szá- 
műitástzehaika mem izotál terület, 

tehát a vállalat életének minden más / 
vonatkozásával összefügg. a portfó- 


kiósenedzsmeszzől, az üzleti rend- ! Ő 


szerektől a murikaeró-gondozásíg, 
ügyfélkezelésig úgyszólván digi 
tál jdegremdszerként működik. Ki 
kell élesíteni reflezeit. tulajdonsá- 
ezít pedig az emberi idegrendszer 
analógiájára 2 kell tekinteni, trénin. 
zezni, erősíteni kell. A kuleskifeje- / 
Tések: MEnvszErűség, visszacsatolás, 


sének megfelelő szintre emelése a 


egyéb mencdzserekkel, hogy az kell 
nekik, amit a Microsoft el akar adni. 
Ni 


memóna, viselkedés válsághelyzet. 
ben. Önálkóság.  felelősségváltalás. 
Mindebből kévetkeznek a technikai 
teendők, szempontok. Mas kulcsés- 
gzlmak: kommunikáció, a hálózat 
minden katcgóciája, nyiltság. szab- ! 
ványosság szh. Az intemet ís kulcs- ! 


Képernyő itt - szerver ott 


af alkslmazásíuttatás bármely Venzem, bármely tátázati köpenetéten. kávmely protokoltat 


következő fő szempontok figyelem- 
bevételével lehetséges: ki kell bőv. 
teni a kommunikációs infrastruktó- 
rát, meg kell erősíteni a vállalati 
TT-felépítést és annak szabványossá- 
gát, támogarni kell a megoldások ru. 

Salmas sokféleségét, vállalati átfo. 

ással és összefüggésekben kell ke- 
zelni az üzleti adatkészletet, kézben 
kell tudni tartani a vállalati szintű és 
az üzletiegység-szintű alkalmazáso- 
kat, támogatni kell a közös célú rend- 
szerek fejlesztésének környezetét. 


Marketing és filozófia 


Eltöpreng az ember. hogy hat és fél 
ezer felnőtt műszaki szakember va- 
Jon miért ül végig olyan, kereskedel: 
mú természetű előadásokat, amilyen 
Például James Uizsehneideré volt. 
foglalkozik a gyártási, viszoni- 
eladót, egészségügyi. disztribúciós 


keretrendszerekkel, valamint a Biz. a key 
Talkkal, a Microsoft-féle XML alka- ) ARREST NEZ 
pú elektronikus kereskedelmi keret. ) Rövidesen lesz magyar rászlócska is? 


rendszerrel ís, Ezeket vázolta, és 
mindezt úgy ís lehetett érteni, mint 
Partnereknek, fejlesztőknek javasolt 
Összeállításokat, megoldássémákat, 
amelyeket az egyes területekre ered. 


telepítés is. Mármost a legnehezebb 
probléma egy másik aspekrus. Ez 
pedig az, hogy amikor össze kell ta- 
lálkoznia a felhasználónak és egy 


ményésen lehet eladni. vállalat termelésének, akkor hihe- 


Ami a digitális idegrendszert ílle- 
ti. a Microsoft időnként — marke- 
Tingfogásként - bevet egy-egy ilyen 
Paradigmát. bizonytalan és igen 


tetlen nehéz kölcsönösen megérteni 
egymás nyelvét, fogalmait, goodol- 
kodását. 


Mármost cz az, amit a Microsoft 


általános. tartalommal, Az ember ! az ipartörténetben — talán az autó- 


és a nihafdívatipar után — u leg- 
Plsísaézgssz rosi OS Ni 


Fodtan. háboroghatunk a samarke 
Tingbánözér vállalat fogásai, ame. 
amúgy az az informatikai cég 
vese az első követ, amely nem szine 
tén oladni akar. Ámde ez a sanda 
tartalom az egésznek csak néhány 
százaléka, A lényeg nem éz, hanem 
az egyelemes megértés, aminek tar: 
tozékai az ismerettorjesztés, a szem 
léletformálás, a képzés-oktatás, a 
a határok lerombolása, 

mégpedig egy tömégeket érintő 
ipartörténeti folyamatban, . hosszú, 
időn keresztül, A. Microsoft arra a 
martiaságra vett rá eredetileg laikus 
milliókat bankároktól kisgyereke: 
kig, hogy TCP/IP-t konfiguráljanak 
hálózati hozzáférés céljából, és köz- 
ben — egye fene — szidalmazzák őt, 
(Ennek a hatozernek ítt a harmada ís 
mindenféléket mond úri körökben, 
közben pedig WinWorddel ír.) No 
és ennek az informatikat, informá- 
ciómémöki  csűcsteljesítménynek 


része a virtuális kultártárgyak és pa- 
radigmák létrehozása ís. A Digitális 
Idegrendszer tehát $ százalékban 
marketing, 95 százalékban kísérlet 


a közös nyelv egy orientáló fogal- 
mának kiépítésére. Ugyanehhez a 
műfajhoz sorolhatók azok a , keret- 
, azaz meglévő eszkö. 
zökből, fogalmakból. törekvésekből 
és vágyakból felépített szerkezetek, 
melyekről Utzsehneider beszélt. Hat 
ezer fős hallgatósága voltaképpen 
nyelvőrán vett részt. 
Tihanyi László 


risásztátet sets zá St 
erga vésaés sszenyzltő 
menza" MetaFrame 
eszmezrsmi meze 

heneyogén piatformarz Mt5-DG, Ne; Vándor 11, 95. 54. NT, CE. WNOL Met, Jeva, OS/Z, NC. Pulrstog 
" Bármejy hálózati kapcsolat: marmál telefonvonal, TI, T2. 56 Kögi. I.35. SON, Frame Beteg, ATM, 
eerdezzzssi 

7 Nav töieronatt Windven NT Termenet Server tmagztár 
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a jövőben a pereskedés helyet az 
együttműködést togják-választan,. 


GAZDASÁG 


Szép új cyberaukció 


a. 
lomutazás-e az intemethez az 
online aukció? Népszerű és 
nyereséges, azaz megvan min. 

den olyan jellegzetessége, amiért 

más webes üzletek — például a por. 
tálok - szívesen és sokat áldozná- 
nak. Kezdetnek már az sem rossz, 

hogy az aukciós helyek legtöbb 4- 

togatója tudatos pénzköltés céljából 

érkezik, s nem csak hobbiból ször. 
főzik köztök, Ráadásul huzamosabb 
ideig maradnak ott, s nem kapcsol 
£arnak ide-oda a többi helyre. $ hab. 

a tortán, hogy az érkezésükkor vá- 

sárlásra kínált és eladásra kereset 

eszközök egész kis kalmárközössé- 
get teremtenek. s ez később hűséges 
fogyasztóvá teheti őket. 

Az online aukciós szektort az ame- 
rikai eBay vezeti, de számos, erede- 
tileg nem ezzel foglalkozó honlap 
— például a Yahool-é, az Amazon- 
.comé, az Infospace-é — ís biggyesz- 
tett már szolgáltatásaihoz árverési 
lehetőséget, s nyomukban ott liheg- 
nek a kisebb, az elektronikus kercs- 
kedelmet valóra váltó online cégek 


30. és... )-is. Az előnyökről csak annyit, hogy. 


az internetes aukciók segítik az érté- 
kesítést, és globális infrastruktúra 
nélkül ís globálisan elérhetővé teszik 
a cégeket 

Nem meglepő tehát, hogy az eBay 
a legnagyobb aukciós webbelyként 
€s a NASDAG egyik kedvenceként 
egyre csak növeli nyereségét: az 
első negyedévben például az egy 
évvel korábbinak a tizenkétszeresé- 
re, 7 millió dollárra; ezenközben 4 
millió felhasználója mindent vett és 
eladott, a baseballjegyektől kezdve 
2 számítógépszofítveteken és a pop- 
zenészek emléktárgyain át a stílbú- 
torig. Az eBay értékesítési listáján 
1.8 millió tétel szerepel, s csak az 
első negyedévben 300 új kategóriát 
vezetett be. Sikerére jellemző, hogy 
webhelye — a Media Matrix piacku. 
tató cég szerint — idén márciusban a 
harmadik leglátogatottabb hely volt 
a világhálón. És még terjeszkedik: 
nemrégiben Nagy-Britanniában nyi- 
tott telephelyet, s Amerikában ís el- 
kezdte regionális raktárak létreho- 
zását. Az első, Los Angeles-i telep 
megmarad az értékes, nehezen szál- 
lítható áruknak, olyanoknak, mint az 
"autók: sőt a cég a közelmúltban meg- 
Vásárolta a ritka gépkocsik aukciójá; 
val foglalkozó Kruse Intematjonalt 

Jül Franke, az IDC szakénője 
szerint az online aukció nem múló 
passzió, mivel közösséget teremt, 
emellett tartalmat és kereskedelmet 
ís generál — s ez csupa olyasmi, 
amire minden e.kereskedelemmel 
foglalkozó cég törekszik, A Jupiter 
Rcsearch pinckutató intézet számi- 
tásai szerint 2002-ben már 3.2 mil- 
liárd dollár émékű áru cserél gazdát 


online aukciókban, a ez sokkal jobb 
nd a kikkoroskedőknek 


fölös készletcik kiánusítására, mint 
ha körört diszkontáron adnák el az 
árucikkeket. Nem beszélve arról. 


ís felkeresik a látogatók, s kihasz- 
nálják a promóciós lehetőségeket ix. 

Az elBay sikere persze nem ma. 
radt észrevétlen a web vállalkozói- 
nak körében. Az aukciós belyek 
szinte osztódással szaporodnak, nem 
kis részben a portálok, az internetes 
átjárók. adalékszolgáltatásaként. Ez 
a lehetőség megragadta az Amazon. 
-5om figyelmét ís, pedig az övé ta 
lán a legnagyobb név az internetes 


Igen népszerűvé váltak az utóbbi időben az online aukciók, s nemcsak azért, mert a fo- 
gyasztók alkalmi vételt kajtatnak, hanem mert a cégek — ajánlataikat az internetre kítéve 
— ez úton adnak túl fölösleges raktárkészletűkön. Eközben — fejtegeti Mártonffy Attila 
—, mintegy mellékesen, megszabadulhatnak a fölösleges bűrokráciától ís, s szinte ön- 
kéntelenül kijelölik a jövő online kiskereskedelmének irányát. 


hogy az aukciós helyeket többször ( get, nehogy lehagyják a versenytár. 


sak. Ezzel egyrészt továbbra is 
megőrzi a magánszemélyek közzé 
árverések moderátorának szerepét. 
másrészt pedig drágább cikkekre ís 
kíterjeszűi fennhatóságát, olyanokra 
Mint a szépművészeti és díszítámó. 
vészeti darabok. 

Kevés helyen van állóviz az inter 
netgazdaságban - ha van egyáltalán 
-, s ez alól az aukció sem kivétel, A 
Forrester konzultációs cég előrejet. 


vállalkozások sorában, s kétszer ak. 
kora ügyfélbázisa van. mint az eBay- 
nek. Az oaline könyvkereskedés 
mellesleg a közelmúltban lépett 45 
milfió dollárt érő szövetségre az 
egyik legpatinásabb nemzetközi auk- 
ciós céggel, a Sotheby szel — meg. 
irigyel. az övénél négyszer na: 
gyobb haszonkulcsot elérő eBay si. 
kerét. Online aukciókon egyébként 
az énékesítésre kínált cikkek után 
fizetendő bejegyzési díjjal lehet be 
vételhez jutni, meg az eladott cikkek 
utáni juralékkal. Mivel a szállítás 
költségeit az eladók és a vásárlók 
viselik, a bürokrácia a minímálisra 
szorítható le. 

Amikor az Amazon ez év áprili- 
sában beindította online aukciós 
szolgáltatását, a siker láttán az egyéb- 
ként szigorú elemzők hajlandóak 
voltak az eddiginél közelebbi idő- 
Pontra tenni az alapításától súlyosan 
veszteséges cég nyereségesre. for- 
ulását, A Donaldson, Lufkin dt 
Jenrette tanácsadó cég például erre 
az évre 20 millió dollárt meghaladó, 
2000-re pedig 65 millió dolláros 
"aukciós bevételt jósol az Amazon. 
nak. A piacot az ís felélénkítette, 
hogy az Amazon megvásárolta a 
1iveBiácom nevű online aukciós 
vállalatot; ettől egyébként értékes 
"aukciós cikkek eladásár reméli. Per- 
sze, az eBay sem ül ölbe tett kézzel: 
260 millió dollárén megvette az 
Ugyancsak nagyra tartott Bunterficid 


8 Butterfield árverő és becsüs cé- 


s. 


Könyvet tessék..., eszcájgot tessék, mindent veszek, mindent adok..." 


zése szerint a magánszemélyek köz 


ti árveréseket lassan lekörözik az / 


intézményesített formájú árverések: 
azok tehát, amelyeken cégek árve 


reznek el termékeket a fogyasztók- ) 


nak. A növekedés megmutatkozik a 
forgalomban is: online árverésekből 
1998-ban 1 A milliárd dollár bevétel 
származott, ez az összeg 2003-ra 
azonban 19 milliárd dollárra emel 
kedik, s kétharmadát a vállalatok és 
9 fogyasztók közti tranzakciók fog; 
Ják kitenni. 

Ez a tendenciát igazolja a Pricc. 
Tine.corm sikere ís; Ez a cég a leg 
mobilisabb fogyasztási cikkek, pél. 
dául az utazási jegyek értékesítését 
lovagolta meg, amolyan interfész. 
ként szolgálva vevő és eladó között. 
Működése első évében, vagyis Ia 
valy több mint 1 millióan próbálták 
ki szolgáltatását; októberi indulásá- 
1ól idén januárig 130 ezer repülője. 
gyet és 75 ezer szállodai szobár adott 
el, lakáskölcsön szolgáltatása kero- 
tében pedig ugyanebben a három 
hónapban 125 millió dollár émé 
kő jelzálogajánlatot fogadott el. A 
Pricelinccom - akárcsak a többi auk; 
ciós ház — jutalékból és hirdetésből 
él. Felveszi ügyfelei szolgáltatási 
ajánlatát, és megpróbál rá vevőt ta 
álni. A félig telt gépekkel repülő lé. 
gítársaságok csak nyerhetnek vele. 

Mindazonáltal nem új keletű, 5 
még kevésbé forradalmi dolog, 
hogy a fogyasztó csak annyit fizet 
valamiért, amennyit az megér neki, 


nem penget hi a kitkereskedő által 
( dökzálk fix árat — s ez bizony ártal. 
mas az eladókra Ahogy a kizssz; 
kan közgzzdaágizo csökkező bo 
tamról szóló 

] az ár. amelyet vala 
Í pon az általa vásás 
hajlandó fizemi, lényegesen m 
sabb a tizesék árvért kifizetem 
Bár ez 
S a magy értékű cik 
kes — például trátori — vásártókra. a 
kisebb fogyasztási cikkek 
) már annál nkább 
Alá online a 


egy doboz szotrves 


van szüksége Az 46 keróvaltsésére 
az érimett cégek egyre inkább for 
) riskihelyezéssei kínálják szolgálta 
tásukze. Ezt teszi például az ameri 
kai FairMarket 15 személyre szabo 
) szolgáltatása révén regisztrálhatók a 
felhasználók, listázhatók az inf 
mációk, beállíthatók és ellenőnzte 
tők az árazás. illetve az aukció para 


ten szaporodásnak indultak a válla. 
latközi aukcrókat kínáló sebbetvek 
is. A TradeOutcom szolgáltat 
) például fölös raktárkészleteket áru 

sít ki világszerte, nyolcvan ipari 
termékkategónában. V 
ja szerint a termelő váll 
) geteg 1ú6- és pénzráfordítás ellenére 
Í sem tudják elfekvő raktárkés 
teiket kezelni 

A brit JBA szoftvercég ís érdekes 
( megoldást kínál online aukcsókra 
] egpurchase nevű alkalmazása módot 
ad ajániatok készítésére - de inkább 
az ciadóknak, mintsem a vás 


webre, a azokra aztán más értéke 
sítő cégek ajánlatot tehetnek; ez 
eljárás különösen tömegáruk - pé 
dául írodaszerek — besze: 
kalmazható. Az e.purchasc 
engedélyt szerzett szállítók 
vásárlási feltételeinek és a verseny 
társak. árajánlatának. ismeretében 
megpályázhatják ezeket a szállítási 
szerződéseket. A jóváhagyási eljárás 
szintén automatikusan folyik. úze 
netkezelő rendszerek és elektronikus 
aláírások segítégével 

Az online aukciót alkalmazó cé 
geknek azonban óvatosaknak kell 
lenmrük. Megtörténhet ugyanis — ha: 
csak nincs biztos beszerzési forrás 
-. hogy elidegenítik a disztribűtoro- 
kat, ha jóval a kiskereskedelmi ár 
alan adják a pontékájukat. És az sem 
lehetelen, hogy a vásárlók — rádb- 
redvén, bogy online árveréssel sok. 
kal jobb üzletet lehet kötni — nem 
akarják majd megfizetni a kikeres- 
kedelmi árat, ha a termék az inter 
eten it beszerezhető. 


tészvényár 


észvényártolyamok az amerikai tözsdél 
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egerekre. farkaveszett egerekze és ) tudni, hogy melyik utasítással lehet) 59 ned eges ndi Fermi regírererugrer] ős 
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szavát megfogadjuk, hiszen mint ) formatikai osztály dolgozóinak vár. 
Marc Andreessen, a Netscape társa ! hatóan jobb közérzete más esetek 
lapítója elárulja rólac ....az 6 legei- ) ben a indokolttá teheti, Cikkünkben 
ső szempontja az ember volt: ma ) igyekszénk minden tekintetbe veen- 
már nincs meg cz a társadalmi ides- ) dó szempoatra kitérni, a gyors elér. 
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Scienic SL kartárs 
Intel Celeron 366MHZz / 4. 34DD / 64MB RAM ! 


AOXCDROM / Intel LAN / intel videó /Creatíve audió . 
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HETI ALBACOMP AKCIÓ! 


(BUSINI STEM ANALYST) 


munkatársat keresünk budapesti irodánkba. 


A VÁLLALAT: 
A Ptúlíp Morns a hazai dohányipar meghatározó szerep: 
lője, világelső a csomagolt fogyasztási cikkek piacán. 
Magyarországon az Egri Dohánygyár Kft. elsősorban a 
Martboro, Multifilter és Helikon márkáíról ismert 


A FELADAT: 
Az új kolléga részt vesz az informatikai rendszerek és a 
hozzájuk kapcsolódó projektek fejlesztésében és 
implementálásában, figyelemmel kíséri és ellenőrzi az 
új és már meglévő rendszerek működését, továbbá 
biztosítja ezek megfelelését a mindenkori felhasználói 
igényeknek. 


AZ IDEÁLIS PÁLYÁZÓ: 

Az idcális jelentkező felsőfokú szakirányú végzett 
séggel (programozó, programtervező informatikus), vala 
mint stabil Microsoft Windows NT- és SOL Server 6.5- 
ismeretekkel rendelkezik, jó kommunikációs képes 
ségű. gyors felfogású, önálló munkavégzésre képes 
személy, megbízható angolnyelv-tudással. A szakmai 
tapasztalat nem feltétel, de előnyt jelenthet 

Magyar és angol nyelvű, fényképpel ellátott szakmai 
önéletrajzát az alábbi címre várjuk: 


EGRI DOHÁNYGYÁR KFT. 
MUNKAERŐ-FELVÉTEL 
3300 EGER, TÖRVÉNYHÁZ UA. 


PHILIP MORRIS 


Jelige , Üzleti rendszerelemző" fe. 


Kérje részletes tájékoztatónkat a SZAMALK OKK T 


bhkepzesi ieargatóváganál: 
1115 Budapest, Etele út 68., Telefon: 203-O004/3050, 3051 Telefanz MAJ 


rezes sets öz 115 ast tsérmet, 100 


aciszzartaya, Öszmtád köret a 


McLaren Me: 


szögből nézi, a csa: 


es MP 4/12-es videbb idő bb döntéseket tud 
hozni. Egy olyan üzletágban, ahol századmásodper 
G k ek a világot jelenthetik, a Unicenter TNG lényeges 
91 változást hoz. 
art pee k egy példa arra, ahogy a Unicenter TNG 
k vakorta ékeket mint példi a legkülönbözőbb szervezetek legkülönbözőbb 


írányítja 
Hívjon minket, hogy elmondhassuk, hogy a Unicenter TNG hogyan 
teheti eredményesebbé az Ön vállalkozását. 


Hívja a 374-9600-t, vagy keressen fel 
minket a www.cai.com címen. 
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